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Impuls, by Fachowiec Lubelski przekra-
czal ,surowa” tematyke budowlang

i wgryzal sie mocniej w problem po-
czulem, kiedy zajalem sie przygotowy-
waniem ,Dwuglosu” - w tej rubryce
fachowcy moga swobodnie wypowie-
dzie¢ si¢ na dany temat. Tym razem
jest to kwestia presji niskiej ceny na
rynku, co jest szczegdlnie widoczne

w przypadku inwestycji realizowanych
w ramach przetargéw/zamoéwienn pub-
licznych. A presja jak najnizszej ceny
ma negatywny wplyw na prowadzone
inwestycje (te czesto nie sa realizo-
wane na odpowiednim poziomie), ale
traci na tym i rynek budowlany (ren-
townos¢/rozwdj firm, ptace pracowni-
kéw), i gospodarka jako catosc. Nie jest
wesolo, kiedy sie stucha takich rzeczy.
Przetargi przetargami, cena ceng, ale
chodzi o to, by ,zlapa¢” zasady kieruja-
ce zyciem spolecznym i gospodarczym
izobaczy¢, jak wykorzystywane sa
zasoby inwestycyjne (ludzkie talen-
ty, czas, pienigdze). Tu sie wszystko
zaczyna. Kiedy zastanawialem sie, co
o tym napisad, przeleciato mi przez
glowe mnéstwo banalnych stéw raczej
zaciemniajacych sprawy, a nie je wy-
jasniajacych. I nagle mnie ,0$wiecilo”.
Owo ,0$wiecenie” nie jest zapewne
absolutne (nie wyjasnia absolutnie
wszystkiego i w sposéb absolutny), ma
tez rys subiektywny (to lubie!).

Uwaga, straszy

Jerzy Liniewicz, jurek.l@ihz.pl

Fachowiec Lubelski to pismo, ktdre niesie w sobie pewne
niewyartykulowane wprost, ale zwigzane z tym, o czym
piszemy, tresci. Bywa tak, ze jaki$ praktyczny tekst/temat
az sie prosi, by spojrze¢ na niego ,filozoficznie” i prébowac
zobaczy¢, co sie kryje glebiej. A kryje sie wiele...

W ramach iluminacji zobaczylem dwa
duchy! Nie takie z horroréw - mgliste
albo w stylu zombie, jeczace, pojawia-
jace sie z zaskoczenia, chcgce wyssac
ludzkie mézgi - lecz duchy poruszyciele
(spiritus movens), silty sprawcze ludz-
kich poczynan. Te takze strasza, a ludz-
kie mo6zgi opanowaly juz dawno i tam
wtlasnie, a nie w nawiedzonych domach,
zamieszkuja. Pierwszy to duch mini-
malizmu, drugi - duch megalomanii.
Oba duchy, by realizowa¢ swoje cele,
postuguja sie ludZmi. Wyznawcy pierw-
szego ducha to minimalisci, drugiego
- megalomani. Wielu minimalistéw
i megalomanéw ma wptyw nie tylko
na zycie wlasne, ale i publiczne. Wielu
z nich to osoby wysoko postawione: sg
w polityce, biznesie, kulturze. Dlaczego
»budowlanka” miataby by¢ od nich wol-
na? Nie jest.

A kim s3 ci ,uduchowieni” ludzie?
Podaje za ulubionym Kopaliniskim:
Minimalista — cztowiek poprzestaja-
cy na minimalnych, najmniejszych,
najskromniejszych wymaganiach,
planach, aspiracjach. Minimum - naj-
mniejsza mozliwa (niezbedna albo wy-
magana) ilo§¢ albo wartos$¢; najmniej.
A czy presja najnizszej ceny (ptacy za
prace) to nie ukton w strone minima-
lizmu? Takie podejécie nie pozwala
w pelni rozwingac sie spoteczenstwu
i gospodarce. W §wiecie budowlanych

inwestycji przejawia si¢ to m. in.
w tak istotnych kwestiach, jak mini-
malistyczne wzajemne oczekiwania
i zobowigzania stron, procedury de-
cyzyjne i sprawy finansowe. Wéwczas
pieniadz nie plynie az tak wielkim
strumieniem, jakim méglby, wykonaw-
cy narzekaja na minimalnie ptacacych
inwestoréw, pracownicy psiocza na
minimalnie ptacacych szeféw i kazdy
chodzi wkurzony. Marno$¢ nad mar-
noséciami. A co z duchem megalomanii
(megalomania — mania wielkosci -
znowu Kopaliniski)? Ten tez - za spra-
wa swych zwolennikéw, megalomanéw
- ma sie dobrze. I prowadzi w stylu
megalomanskim liczne inwestycje.
Wtedy wielkie pienigdze ,idg” nie tam,
gdzie s3 naprawde potrzebne. Trafiaja
do instytucji nie budujacych realnej
wartosci spolecznej, lecz majacych
poczucie wielkoéci, misji i... ,poparcie
gory”. Tacy beneficjenci sa, bo sa, kto§
(za podszeptem stosownego ducha) tak
zdecydowat i dat im kase. A jak daja, to
bra¢. I kazdy chodzi zadowolony. Zy¢,
nie umieraé. Tak umacnia sie potwor-
nie (brrr) kosztowny swiat nadetych
planéw, gry pozoréw, bezcelowosci.
Miedzy tymi skrajnosciami jest
jeszcze duch rozwojowego planowania
(liczacy sie z ludzmi i mozliwosciami)
ijego wyznawcy, ktérzy na szczescie
nie wywiesili biatej flagi...
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Nie tylko kryterium ceny

Jerzy Liniewicz, jurek.l@ihz.pl

Grzegorz Lewandowski, dyrektor Oddziatu Lublin firmy AB Bechcicki sp. z o.0.,
zajmujacej sie dystrybucja materialéw budowlanych, méwi o tym, w jaki sposéb
kryterium najnizszej ceny spowalnia procesy inwestycyjne i zacheca inwestoréw — w tym
publicznych - by ci brali pod uwage takze inne kryteria wyboru oferentéw

Wielu lubelskich
przedsiebior-

c6w budowlanych
twierdzi, ze gtéwna
strategia pozyska-
nia klienta/zlecenia
jest zaoferowanie
jak najnizszej ceny.
Jakie sa przyczyny
tej sytuacji?

Rynek lubelski nie odbiega w zaden spo-
s6b od ogélnopolskiego. Panujace zasady
dzialaja w podobny sposéb. Oferowanie
najnizszej ceny jako klucz do pozyski-
wania zlecen), wynika przede wszystkim
z regul przetargéw. To kryterium powin-
no by¢ brane zawsze pod uwage, ale tylko

w zestawieniu z innymi czynnikami,

np. okresem gwarancji, odpornoscia na
czynniki zewnetrzne, trwaloscia itp. Od
lat pokutuje wyznacznik najnizszej ceny
i mozna wysnu¢ wniosek, ze jesli to kry-
terium jest gwarancja sukcesu, to rynek
jest ubogi w inwestycje, a ilo$¢ chetnych
do realizacji inwestycji zbyt duza.

Jakie konsekwencje ma taka sytuacja dla
podmiotéw uczestniczacych w procesie
inwestycyjnym, rynku budowlanego jako
pewnej struktury i gospodarki regionu?
Kryterium najnizszej ceny w dtuzszej per-
spektywie moze doprowadzi¢ do znacz-
nego spowolnienia proceséw inwestycyj-
nych. Firma budowlana musi posiada¢
odpowiednie moce: wykwalifikowanych
pracownikéw, sprzet, kompetencje, zdro-
wa i wydajng strukture. Dla poprawnego
funkcjonowania i zapewnienia rozwoju
firma potrzebuje zachowa¢ odpowiednia
rentowno$¢. Kryterium niskiej ceny prze-
czy mozliwosciom rozwoju. Ciagle obniza-
nie kosztéw - nie mylmy tego z gospodar-
noscia - powoduje spadek wynagrodzen
pracownikéw, pogorszenie warunkéw
pracy, braki srodkéw na inwestycje. Niska
rentowno$¢ zazwyczaj idzie w parze ze
staba plynnoscia finansowa, skad blisko
do upadlosci. Konsekwencje objawiaja

sie réwniez dla inwestoréw — otrzymuja
zazwyczaj gorzej wykonane jakosciowo
prace, z wadami, czesto nieterminowo
wykonane i odbiegajace od oczekiwari.

W dluzszej perspektywie gospodarka re-
gionu - zamiast sie dynamizowac - ostabia

sie. Nie ma to nic wspélnego z konkuren-
cyjnoscia, gdyz ta jest motorem rozwoju

i motywatorem szukania lepszych rozwia-
zan. Stabosé lokalnych firm budowlanych
bedzie zmuszata inwestoréw do szukania
dobrych wykonawcéw poza regionem

iw tym przypadku kryterium ceny prze-
gra z kryterium kompetencji i organizacji
pracy. W takich sytuacjach ewidentnie
tracilokalna gospodarka.

Co musialoby sie zmieni¢, zeby rynek
budowlany i zawierane na nim kontrak-
ty z inwestorami nie polegaly na ofero-
waniu jak najnizszej ceny?

Inwestorzy powinni rozwazac, czy kry-
terium zastosowania najnizszej ceny jest
wtasciwym spelnieniem ich oczekiwan.
Réwniez panistwo i wladze lokalne w re-
alizacji inwestycji budzetowych powinny
szerzej korzystac z innych kryteriow wy-
boru oferentéw: doswiadczenia i kom-
petencji, realizacji podobnych obiektéw,
posiadania odpowiednich srodkéw oraz
niezbednego sprzetu do realizacji kon-
kretnych prac czy rozwiazan. Powinny
réwniez stosowacd preferencje w wyborze
dlalokalnych firm, a nie tych spoza re-
gionu. Waznym aspektem jest wzajemne
edukowanie w ocenie konsekwencji sto-
sowania kryterium najnizszej ceny.

Czy zamé6wienia publiczne to wazne
zrédto dochodu dla firm budowlanych?
Jak ocenia Pan prawne i instytucjonalne
regulacje dotyczace tego typu inwestycji?
Zamowienia publiczne i przetargi s3 waz-
nym zrédlem dochodu dla firm budowla-
nych. Prawne regulacje kierunkuja oferty
na najnizszg cene, a nie na inne aspekty.
Kryterium ceny jest wygodnym dla oséb
decydujacych o wyborze oferentéw, gdyz
w ten spos6b zawezaja zakres swojej odpo-
wiedzialnoéci. Ale i hamuja rozwdj, nie do-
puszczaja nowych technologii, rozwiazan,
w perspektywie nie realizuja inwestycji
poprawnie i w zadanym czasie. Firmy
budowlane, chcac ,zejs¢” z kosztéw, wyko-
nuja prace niedbale, stosujac uproszczone
rozwigzania.

Czy presja najnizszej ceny odnosi sie
w tym samym stopniu do wszystkich
kontrahentéw firm budowlanych, czy tez

mozna méwic o réznicach w tym wzgle-
dzie w zaleznosci od rodzaju inwestora?
Inwestor publiczny w zdecydowanej czesci
kieruje sie kryterium najnizszej ceny.
Inwestorzy indywidualni czy prywatni
rozwazaja teziinne aspekty i kryteria

- termin realizacji, innowacyjnos¢ za-
stosowanych materiatéw i technologii,
kompetencje. Czesciej wybieraja firmy,

z ktérymi maja pozytywne doswiadczenia
w realizacji wczeséniejszych inwestycji. In-
teresuja sie wiedza i umiejetnosciami oraz
doswiadczeniem firm, ktére beda pre-
tendentami do realizacji danych budéw.
Przegladaja referencje wystawiane przez
innych inwestoréw. To wlasciwy kierunek,
gdyz preferencje ida w strone realnych fa-
chowcéw, a nie ,,czarodziejéow” cenowych.

Czy na rynku budowlanym dostrzega Pan
firmy budowlane, ktére konkuruja nie
tylko w oparciu o strategie niskiej ceny?
Nie wszystkie firmy budowlane konku-
ruja miedzy soba wylacznie ceng. Ostat-
nio przedsiebiorstwa z branzy chetniej
interesuja sie nowymi rozwigzaniami

w budownictwie, czesciej dostrzegaja
potrzebe specjalizacji. Firmy, ktére maja
konkretne umiejetnosci w okreslonych
rozwigzaniach, moga tworzy¢ oferty
lepiej dopasowane, a przez specjalizacje
iumiejetnosci, niejednokrotnie tafisze
ijakosciowo lepsze. Stanowia réwniez
baze podwykonawcéw specjalizujacych
sie w danym zagadnieniu. Podmioty
wyspecjalizowane tatwiej pozyskuja kon-
trakty, sa dobrze zorganizowane i lepiej
postrzegane. Inwestorzy niejednokrotnie
korzystaja z takich firm, przedktadajac
jakos¢ prac i doswiadczenie nad kryte-
rium najnizszej ceny. Strategia specjaliza-
¢jii budowania kompetencji jest korzyst-
niejsza dla firm iich przetrwania. Te,
ktére maja zbudowane uznanie, sa chet-
niej wybierane przez inwestoréw, nawet
jesliich oferta jest drozsza. Inwestorzy,
szczegblnie prywatni, niejednokrotnie sie
przekonali, ze wspélpraca z drozszymi
firmami byta realnie tarisza. Firmy tanie
zazwyczaj wykonywaly prace nietermi-
nowo, niejednokrotnie popelniajac btedy
réwnoznaczne z opuszczeniem budowy.

Dziekuje za rozmowe.
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Niska cena to niska jakos¢

Jerzy Liniewicz, jurek.l@ihz.pl

Mgr inz. Piotr Pigtek z firmy Unimax SA Filia Lublin, zajmujacej sie hurtowg sprzedaza
urzadzen grzewczo-sanitarnych i instalacyjnych, méwi o wyjatkowo twardych
zasadach, jakie towarzyszg duzym inwestycjom, a takze o specjalizacji bedacej
podstawa konkurencyjnosci w branzy i zrédlem przelamania presji niskiej ceny

Wielu lubelskich
przedsiebior-

céw budowlanych
twierdzi, ze gtow-
na strategia po-
zyskania klienta/
zlecenia jest zaofe-
rowanie jak naj-
nizszej ceny. Jakie
sa przyczyny tej
sytuacjiico méwi to o rynku?

To, na co chce zwrécié¢ uwage w pierwszej
kolejnosci to fakt, ze na pewno presja ni-
skiej ceny wynika z malej podazy inwes-
tycji w stosunku do iloéci firm wykonaw-
czych. W przypadku wiekszych inwestycji
wystepuja tzw. generalni wykonawcy - s3
to firmy, ktére moga podotac finansowo
zadaniu inwestycyjnemu, a ktére tylko
nadzoruja i koordynuja projekt, wyko-
rzystujac przy tym mniejsze firmy jako
podwykonawcéw, narzucajac im swoje
warunki - ,,chcesz wykona¢ prace — ak-
ceptuj nasze warunki; jak nie akceptujesz
- nie wejdziesz w temat. Znajda sie inni”.
W takiej sytuacji promowanie drozszych,
nowoczesniejszych rozwigzan powoduje
mniejsza konkurencyjnoé¢ firm. Swia-
domos¢ inwestora dotyczaca rynku firm
wykonawczych tez ma tutaj znaczenie.
Inwestor czesto dazy do jak najnizszej
ceny wykonania ustugi, co przektada sie
na jakos¢ wykonania zadania.

Jakie konsekwencje ma taka sytuacja
dla réznych podmiotéw uczestniczacych
w procesie inwestycyjnym, rynku bu-
dowlanego jako pewnej struktury i go-
spodarki regionu?

Rentowno$¢ wykonywanych zadan nie
zawsze jest dostateczna dla wykonawcy.
Wykonawca, dysponujac swoim po-
tencjalem technicznym iludzkim, dla
utrzymania fachowych pracownikoéw,
zmuszony jest do wykonywania zadan

w okresach, np. zimowych (sezonowo$é
budownictwa), na pograniczu optacalno-
$ci. Inwestor, przy niskiej rentownosci,
otrzymuje z kolei ustuge o niskiej jakosci
wykonana, z jak najtariszych, a zarazem
najmniej jako$ciowych materiatéw.
Ostra konkurencja na rynku wymusza
na firmach duza elastyczno$é w swojej
dziatalnosci, wykonywanie ustug w bar-

dzo szerokim zakresie technicznym
i technologicznym.

Co musiatoby sie zmieni¢ i co nalezalo-
by zrobi¢, zeby rynek inwestycyjny i bu-
dowlany i zawierane na nim kontrak-

ty z inwestorami nie polegaly przede
wszystkim na oferowaniu jak najniz-
szej ceny?

Musiataby sie zmieni¢ przede wszystkim
$wiadomosc znaczenia i wagi jakosci
wykonania ustugi i roli, jakg ma jako$¢

w budownictwie i inwestycjach budowla-
nych. Chodzi tu o jako$¢ przejawiajaca sie
w dobrych materiatach, technologiach,
rozwigzaniach. W wielu przypadkach -
szczeg6lnie, jesli méwimy o inwestycjach
publicznych - decyduje cena, a pozostale
kryteria nie odgrywaja poréwnywalnej

z ceng roli. Jednak doswiadczenie Zycio-
we i praktyka pokazuja, ze zastosowanie
lepszych rozwigzan technologicznych
czy materialéw, wplywa w istotny spo-
s6b na trwatos¢ i jako$¢ wykonywanego
zadania, a co za tym idzie - mniejszych
pézniejszych nakladéw na eksploatacje
iutrzymanie. Trudno tego nie odnotowa¢
iwarto takze tego rodzaju istotne spo-
strzezenia bra¢ pod uwage.

Czy zamoéwienia publiczne/przetargi to
wazne zrédlo dochodu dla firm budow-
lanych? Jak ocenia Pan prawne i insty-
tucjonalne regulacje dotyczace tego typu
inwestycji? Czy regulacje te i ich podej-
$cie do kwestii cen/kosztow inwesty-

cji stuzg ,dobrej robocie budowlanej”, ja-
kosci tych inwestycji, rozwojowi regionu
ifirm, czy nie?

Zaméwienia publiczne maja duze zna-
czenie dla stabilno$ci firm budowlanych.
Z tego powodu firmy budowlane s3 za-
interesowane inwestycjami publicznymi
iwiele z nich stara sie o tego rodzaju
zlecenia. Jednak kryterium najnizszej
ceny powoduje niska jako$¢ wykonania
zadan. Przed chwilg dotknatem juz

tej problematyki, a obecnie jeszcze ja
rozwine. Trzeba sobie uswiadomi¢, ze
inwestor zwigzany wyborem niskiej ceny
nie ma dostatecznego wplywu na zas-
tosowanie drozszych, oszczedniejszych
ilepszych technologii. Jakie ma to kon-
sekwencje i co to oznacza w praktyce?

Wniosek jest nastepujacy: nie wplywa to
na promowanie rozwoju nowych rozwia-
zan technologicznych w regionie.

Czy presja najnizszej ceny odnosi sie

w tym samym stopniu do wszystkich
kontrahentéw firm budowlanych, czy
tez mozna moéwic o réznicach w tym
wzgledzie w zaleznosci od rodzaju (cha-
rakteru) inwestora? Czy jest jakis typ in-
westora, ktéry nie kieruje sie gléwnie
niska ceng?

Stoje na stanowisku, ze kryterium najniz-
szej ceny zalezne jest od rodzaju inwesto-
ra. Inwestor indywidualny jest najbardziej
zainteresowany poprawnym technicznie,
sensownym i racjonalnym rozwigzaniem,
nie zawsze i nie koniecznie najtariszym.
Inaczej funkcjonuje natomiast inwestor
publiczny. Ten niestety nie angazuje sie
aktywnie w nowoczesne technologiczne
rozwigzania — ich wykorzystanie w ra-
mach prowadzonej przez siebie inwestycji.
Nie chce jednak przedstawiac tylko albo
gltéwnie negatywnego obrazu inwestycji
izakoncze ten watek nieco bardziej opty-
mistycznym stwierdzeniem: jednak $wia-
domoé¢ inwestoréw zwigzana z celowoscia
zastosowania dobrych rozwigzan techno-
logicznych wzrasta.

Czy na rynku budowlanym dostrzega
Pan firmy budowlane, ktére konkuru-

ja nie tylko w oparciu o strategie niskiej
ceny, ale i inne elementy oferty — np. wy-
jatkowo wysoka jako$¢, unikalna tech-
nologie i kompetencje, niezbedna spe-
cjalizacje, mozliwie krétki czas realizacji
kontraktéw i inne elementy? Jak takie
firmy radza sobie na rynku?

Mimo odczuwalnej i obecnej presji niskiej
ceny, cze$¢ firm kladzie nacisk na jakos¢
materiatéw, jako$¢ wykonania, a takze
nowoczesne rozwigzania produktowe

i technologiczne. Wymagajacy rynek
nowych technologii wymusza na firmach
chcacych rozwoju statego i konsekwen-
tnego poglebiania wiedzy teoretycznej
ipraktycznej. Specjalizacja w nowych
rozwigzaniach zwieksza konkurencyj-
nos¢ wykonawcy, a tym samym przela-
muje presje niskiej ceny na jej korzysc.

Dziekuje za rozmowe.
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Blachodachowka
na 30 lat

Blachodach6wka MODUELOWA - to nowos¢

z gwarancja trwalosci i bezpieczenistwa nawet
do 30 lat. Wykonana z najlepszej jakosci sta-
li, o wysokiej odpornosci na korozje, szybki
itatwy montaz, mozliwo$é montazu na kilku
potaciach jednoczesnie.

www.solan.lublin.pl

F
&
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Przyszlosciowy sposéb
ogrzewania

Folia grzewcza marki FreeHeat jest najbardziej zaawansowanym,
dzialajacym w technologii podczerwieni, ptaskim elementem grze-
jacym. Produkt zostal stworzony z izolowanej i niepalnej powltoki

z karbonowg czescia grzewcza. W celu zapewnienia wysokich stan-
dardéw odpornosci na zanieczyszczenia, folia grzewcza zostata
zabezpieczona poprzez laminowanie specjalistyczna folig PET. Jej
zastosowanie jest tafiszym rozwigzaniem anizeli korzystanie z komi-
na, pieca, zbiornika czy nawet calej instalacji, pozwalajacym dokona¢
znaczacych oszczednoséci w domowym budzecie. Co wazne, w mniej-
szym stopniu wykorzystuje ona przestrzen domu, jak chociazby ma
to miejsce w przypadku kotlowni. Folia nie podnosi kurzu, przez

co jest w petni bezpieczna dla alergikéw, a jej montaz nie wymaga
wykorzystania dodatkowych elementéw, szpecacych $ciany. Z powo-
dzeniem mozna jg stosowac réwniez na podlodze lub suficie. Nowy
produkt marki FreeHeat umozliwia sterowanie ogrzewaniem kazde-
go pomieszczenia indywidualnie.

www.freevolt.pl

Bagar Airliss G -
produkt uniwersalny

Firma Beissier, bedaca liderem francuskiego
rynku tynkéw przeznaczonych do stosowa-
nia mechanicznego, jako jedna z pierwszych
opracowala tynki przeznaczone go mecha-
nicznych agregatoéw tynkarskich Airless.
Wiecej informacji o produkcie na stronie 19.

www.luvi.pl
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Opel Combo Van

Nieduzy samochéd dostawczy Opel Combo Van
zostal stworzony do zadan transportowych.
Szerokie mozliwosci personalizacji (m.in. wyboér
dtugosci i wysoko$ci auta) tworza z niego idealne
narzedzie, dopasowane do kazdego biznesu.
Zwarty, pojemny i tatwy w zatadunku Opel Com-
bo moze pomiesci¢ tadunek o objetosci do 5,4 m®
imasie do 1 tony, co daje mu pozycje w czotéwce
w swojej klasie. Te parametry w zupelnosci za-
spokajaja wiekszos¢ potrzeb transportowych.

W zaleznosci od preferencji, Combo Van jest do-
stepny w opcji na benzyne, diesel lub CNG. Sze-
roka gama mocnych i ekonomicznych silnikéw

z opcjonalnym systemem Start/Stop (niedostep-
nym dla silnika benzynowego w wersji CNG oraz
dla 2.0 CDTI), wytrzymata konstrukeja i okresy
miedzy przegladami wynoszace do 35 tys. km,
sprawiaja, ze Opel Combo Van jest naprawde
ekonomiczny w uzytkowaniu!

www.opel.energozam.pl

Panel Dachowy
(Blacha na rgbek

stojgcy)

Tradycyjny w wygladzie i nowoczesny

w formie Panel dachowy z rabkiem sto-
jacym jest nasza propozycja dla wspot-
czesnego, wymagajacego Klienta. Zasto-
sowanie zamkdw zatrzaskowych pozwala
na szybkie i pewne l3czenie paneli bez
widocznego mocowania a prostota wzoru
podkresla efekt klasycznej elegancji.

www.wat.com.pl

Niepowtarzalne efekty

Pracownia ceramiczna Fundacji Monumenta Poloniae
w Zdunach, wzbogacita swojg oferte o ptytki Retro
Bricks, przeznaczone do oktadzin $ciennych i komin-
kow. Powstaja ze starych cegiel rozbiérkowych, sa gla-
zurowane oraz poddane wysokiej obrébce termicznej.
W procesie produkeji, zupelnie $wiadomie, zachowano
oryginalne zanieczyszczenia i deformacje, zr6znicowa-
nie kolorystyczne, odpryski, uszczerbki oraz r6znice
w wymiarach. Retro Bricks nadaja wnetrzom charak-
terystyczny styl i unikalny efekt. Przy wykorzystaniu
Retro Bricks, kazda inwestycja bedzie inna, a indywi-
dualne ptytki mozna mieszac i uktada¢ w niezliczonej
ilosci wzoréw.

www.RetroBricks.com, tel. 504 481 668
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@Sha rozpoczyna sezon prac
budowlanych. Dlatego tez waznym
punktem Targéw LUBDOM byta
prezentacja profesjonalnych narzedzi
budowlanych i mozliwosci sprzetu

©Jerzy Liniewicz

LUBDOM - budowa,
wnetrza 1 ogrod

Jerzy Liniewicz, jurek.l@ihz.pl

Targi LUBDOM za nami. Byta to juz XXXVII edycja tej waznej na Lubelszczyznie i w calej wschodniej
Polsce imprezy. Podczas niej zaprezentowano oferty z zakresu budownictwa, aranzacji i wykonczenia
wnetrz oraz wyposazenia ogrodu zaréwno pod katem zieleni, jak i malej architektury.

Do zobaczenia

Targi LUBDOM pokazuja, co waz-

nego, nowego i ciekawego dzieje sie

w budownictwie i okre$lajg to, co bedzie
miato odzwierciedlenie na wigkszych

i mniejszych placach budéw. W trakcie
trzech targowych dni wystawcy pokazali
produkty i ustugi kluczowe w pracach
budowlanych i remontowych, m.in.
elementy konstrukcyjne, $ciany i ele-
wacje, materialy i chemie budowlana,
instalacje (sanitarne, grzewcze, elek-
tryczne, wodno-kanalizacyjne), stolarke
otworowga (drzwi, okna, bramy, fasady),
dachy, systemy wykonczeniowe, komi-
ny i kominki, rozwigzania z zakresu
bezpiecznego, energooszczednego oraz
inteligentnego domu, technologie domu
pasywnego i mozliwoséci wykorzystania

odnawialnych zrédel energii, narzedzia
budowlane, a takze meble, dekoracje,
oswietlenie, piekne dodatki i akcesoria
(szklo, ceramika, tekstylia), rosliny,
architekture ogrodows, technologie
ogrodnicze, wyposazenie przestrzeni re-
kreacyjnej dla dzieci i dorostych oraz flo-
rystyke. Znalazlo sie oczywiscie miejsce
dla prezentacji ustug i doradztwa bu-
dowlanego, a takze pokazéw sztuki bu-
dowlanej i rywalizacji w konkurencjach
budowlanych.

Bardzo przydatne byty prezentacje
narzedzi uzywanych przez fachowcéow
(firma Asmet). Swietnie wypadty po-
kazy lubelskich dekarzy zrzeszonych
w Polskim Stowarzyszeniu Dekarzy Od-
dzial Lublin. Tak wlas$nie robi sie dachy
i tak sie promuje jako$¢ pracy! Ponadto

parkieciarze pokazali proces barwienia
podlég drewnianych olejami koloryzu-
jacymi, za$ podczas konkursu sztuki
zdunskiej rywalizowaly ze sobg az czte-
ry druzyny z Lubelszczyzny. Chcemy
pochwali¢ tez ambicje i catkiem dobre
umiejetnosci uczniéw z Zespotu Szkot
Budowlanych im. Eugeniusza Kwiat-
kowskiego w Lublinie. Mtodzi adepci bu-
downictwa rywalizowali w Olimpiadzie
»Buduyj z Pasjg”. Pasji im nie zabraklo,

a wiedza zdobywana pod okiem dobrych
nauczycieli to gwarancja, ze grono
lubelskich fachowcéw z pewnoscia sie
powiekszy. Piszemy o tym z satysfakcja!
Brawo dla dyrektora ZSB (Jerzy Marek
Solan) i jego ludzi za to, jak skutecznie
ksztalcg mlodych fachowcéw. Warto
doda¢, ze podczas wreczania nagrod
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finalistom Olimpiady, glos zabrata Ja-
dwiga Parada - Dyrektor Departamentu
Ksztalcenia Zawodowego i Ustawicznego
Ministerstwa Edukacji Narodowej, ktéra
podkreslita zasadnos¢ rozwoju szko6t
zawodowych. Na ceremonii obecni byli
takze przedstawiciele organizatora —
Krzysztof Lewicki z Krajowej Federacji
Edukacji Zawodowej i Kultury Fizycznej
,Budowlani” i wspomniany juz dyrektor
Solan, a takze przedstawiciele Urzedu
Miasta Lublin oraz Kuratorium Oswiaty
w Lublinie. Na targach byt tez punkt in-
formacyjny Panistwowej Inspekcji Pracy.
Eksperci z PIP wyjasniali, jak bezpiecz-
nie prowadzi¢ prace budowlane. Z kolei
firma Kominox zorganizowata konkurs
na hasto reklamowe. Zwyciezca w na-
grode otrzymal biokominek.

Do uslyszenia

Program targéw LUBDOM obejmowat
tez prelekcje i prezentacje. Poruszane
zagadnienia byly nastepujace: Dewe-
loper dobry czyli jaki?; Ogréd to tez
dom. Zielen. To sie optaca; Architektu-
ra modernizmu; Fundusze Europejskie
2014-2020 na rozwdj przedsiebiorstw;
Drewno w budynkach; Naturalne
podlogi bambusowe; Lubelski Kla-
ster Przedsigbiorstw; Farby Premium
w Twoim domu - dlaczego warto?; Za-
rzadzanie projektem budowy budynku
pasywnego; Kredyt hipoteczny. Jaki
najlepiej wybra¢ dla siebie?; Rynek nie-
ruchomosci mieszkaniowych w Lub-
linie w $wietle badan prowadzonych
przez NBP; Inwestowanie w nieru-
chomosci hotelowe w Systemie Condo
w Arche.

i,

Uczniowie z Zespotu Szkét Budowlanych
im. Eugeniusza Kwiatkowskiego w Lublinie
w trakcie rywalizacji podczas Olimpiady
,Buduj z Pasjq”

WYDARZENIA

Targi LUBDOM Budownictwo Aranzacje Ogr6d odbyly sie w dniach 24 -26 marca
2017 roku w Lublinie. Réwnolegle trwaly tez Targi Mieszkan i Nieruchomosci
oraz Targi Obrébki Drewna LUBDREW. Organizatorem tych imprez jest tradycyj-
nie spotka Targi Lublin S.A. Podczas trzech dni Targi odwiedzito 8418 oséb.
Wydawnictwo Informator Handlowy byto partnerem projektu, a nasze czaso-
pisma — Fachowiec Lubelski, Lubelski Poradnik Budowlany oraz Swiat Komin-
koéw — miaty status patronéw medialnych. W trakcie Targéw zaprezentowalismy
nasza nowg propozycje wydawnicza — Katalog dobrych ofert ,Buduj z gtowq”,
ktéra stanowi nowa odstone popularnego i wydawanego przez lata informatora
handlowego z branzy budowlanej. W katalogu znalez¢ mozna liczne i dobre
oferty produktowe hurtowni materialéw budowlanych, instalacyjnych i wykon-
czeniowych, a wszystko w nowoczesnej, atrakcyjnej i przejrzystej formie.
Zachecamy Czytelnikéw do przeczytania wywiadu z panig Krystyna Wecle-
wicz-Grajek, prezes spotki Targi Lublin S.A. Nasza rozméwczyni méwi m. in.
o tym, jak rozumie misje i cel Targéw LUBDOM oraz podsumowuje tegoroczna
edycje Targéw, pokazujac m. in. ciekawe i wazne punkty z ich przebiegu.

Nagrody targowe

Nieodlacznym elementem LUB-

DOM-u jest konkurs targowy. W tym

roku wreczono nagrody w dwoéch kate-

goriach konkursowych: Produkt Roku
oraz Forma Promocji Targowej. Nagrode

Targowa w kategorii Produkt Roku LUB-

DOM 2017 za ,,NoEM Electro Protector”

otrzymala firma Dobra Cena Sp. z o. o.

Komisja Targowa przyznata az trzy wy-

réznienia w tej kategorii:

1. firmie Kosbud Bracia Kosinscy - za
elastyczne ptytki dekoracyjne Klin-
kiero,

2. firmie Krzaczek Zaklad produkcyjno-
-handlowy Stanistaw Krzaczek za
kocio? c.0. na biomase (Pellet),

3. firmie Gospodarstwo Ogrodniczo-
-Rolne Florama za trawe ozdobna
Mubhlenbergia reverchonii.

W kategorii Forma Promocji Targowej
LUBDOM 2017 komisja konkursowa
przyznala nagrode gtéwna firmie
Leier Polska SA. W kategorii Forma
Promocji Targowej LUBDREW 2017
nagrode gléwng otrzymata firma
Metal-Technika, zas w kategorii Forma
Promocji Targowej Targéw Mieszkan

i Nieruchomosci 2017 gtéwna nagroda
zostala przyznana firmie Agencja Mie-
nia Wojskowego.

Waznos¢ LUBDOM-u

Targi LUBDOM s3 wazne dla firm bu-
dowlanych (wystawcéw), bo w ich trakcie
mozna skutecznie sie promowa¢, szukac
nowych klientéw i nawiagzywac cenne
kontakty biznesowe. Targi LUBDOM s3
wazne dla inwestoréw, bo w ich trakcie
mozna poznawac rynek, technologie
iznalez¢ dostawcéw/wykonawcéw na
wtasng budowe. Ale LUBDOM jest tez
wazny dla Lublina i Lubelszczyzny.
Wtiadze samorzadowe maja tego $wia-
domos¢, dlatego aktywnie promuja ten
projekt. — Przedsiebiorcy zwigzani z bran-
zq budowlang, dzieki inicjatywie Targéw

LUBDOM, spotkali sie juz po raz trzydzie-
sty siédmy. W dodatku co roku wachlarz
proponowanych tematdéw jest coraz szerszy.
W tej edycji objgl nie tylko, wprost koja-
rzqce sie z budownictwem, nowoczesne
materiaty budowlane, urzqdzenia i narze-
dzia czy produkty do technologii pasywnych
i energooszczednych, ale takze meble, ar-
tykuty wyposazenia wnetrz oraz wszystko
to, co pozwala uczynic piekniejszymi ogrody
czy przydomowe place zabaw dla dzieci. Ta
wielo$¢ zagadnien ilustruje prezny w ostat-
nich latach rozwdj branzy budowlanej. Ona
wlasnie, jeszcze bardziej, niz inne dziedzi-
ny, pokazuje, w jak kapitalny sposéb nowo-
czesne technologie i rozwigzania wpltywajg
na podniesienie poziomu zycia i napedzajq
rozwdj gospodarki. Ogromne zainteresowa-
nie Targami dowodzi, ze sfera budownictwa
to wiasnie ta branza, w ktérg warto inwe-
stowac i w ten sposéb tworzy¢ nowe miejsca
pracy i nowe mozliwosci rozwojowe. Zna-
kiem czaséw stajq sie inicjatywy promujgce
nowoczesne, ekologiczne i cieszqce jakoscig
wykonania budownictwo — twierdzi Sta-
womir Sosnowski, Marszalek Wojew6dz-
twa Lubelskiego.

Dr Krzysztof Zuk, Prezydent Miasta
Lublin, patrzy na targi takze przychyl-
nym okiem. — Bogata oferta wystawienni-
cza Targéw Lublin SA. zyskata nowgq atrak-
cje. Kolejna edycja Targéw LUBDOM byta
poswiecona nie tylko kwestiom zwigzanym
bezposrednio z budownictwem, ale takze
obszarami pokrewnymi — aranzacjq wnetrz
oraz ogrodow. Jestem przekonany, ze pod-
czas tego wydarzenia kazdy znalazt cos
dla siebie, korzystajqc z oferty produktow
i ustug kluczowych w pracach remontowych
i budowlanych, a takze rozwigzan z zakresu
bezpiecznego oraz inteligentnego domu.
Wydarzeniu towarzyszyly Targi Mieszkan
i Nieruchomosci oraz specjalistyczne wyda-
rzenie dedykowane branzy drzewnej LUB-
DREW. Polgczenie oferty mieszkaniowej,
budowlanej i drzewnej umozliwilo zapozna-
nie sie z kompleksowq prezentacjq rynku
w tym obszarze — méwi dr Zuk. [@
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©Targi Lublin .

Targi LUBDOM to najwieksza impreza
tego typu we wschodniej Polsce, uznawa-
na za symboliczny poczatek nowego se-
zonu budowlanego i prezentujaca bran-
ze budowlana w sposéb kompleksowy.
Jaka jest oferta targowa dla firm budow-
lanych: producentéw, dystrybutoréw ma-
teriatéw i technologii oraz wykonawcéw
prac budowlanych? Jakie s3 powody, by
firmy z branzy braty udziat w targach i co
im daje obecnos¢ na targach?

LUBDOM to nie tylko najwieksze, ale
inajstarsze wydarzenie branzy budow-
lanej we wschodniej Polsce. Wystawcy
spotykaja sie z 10 tysigcami klientow
zainteresowanych konkretng oferta.

Z prowadzonych przez nas badan wiemy,
ze oczekuja oni nie tylko statycznej pre-
zentacji, ale pokazéw i interaktywnych
prezentacji oraz doskonatej i aktywnej
obstugi. Przychodza tu rozmawiac,
arozmowa to podstawa kazdego bizne-
su. Firmy budowlane maja wiec niepo-
wtarzalng mozliwos$¢ bezposredniego
spotkania z ogromna liczba potencjal-
nych klient6w otwartych na rozmowe

i ciekawych tego, co wystawcy dla nich
przygotowali. Oprécz klienta indywidu-
alnego firmy budowlane moga spotka¢
sie z deweloperami, ktérzy w tym sa-
mym czasie goszcza na Targach Miesz-
kan i Nieruchomosci. Targi dla kazdej
branzy stanowia kompas trendéw

i kierunkéw rozwoju. Obok siebie stajg
sprawdzone i najnowsze rozwigzania

— ostateczny odbiorca moze wiec na go-
raco dzieli¢ sie spostrzezeniami i obawa-
mi. Dla przedsiebiorcéw to niesamowita
dawka wiedzy i wgladu w spos6b my-
$lenia klienta. Dodatkowo w tym roku
odbyt sie finat ogdlnopolskiej olimpiady
»Buduyj z Pasj3” dla szkét budowlanych,
a wiec byta mozliwos¢ przekonania
przyszlych adeptéw sztuki budowlanej
do swoich wyrobéw i materialéw.

Jak liczne grono wystawcéw targowych
to firmy z Lubelszczyzny i czy spétka Tar-
gi Lublin SA - organizator LUBDOM-u -

Rozmowa to
podstawa biznesu

Jerzy Liniewicz, jurek.l@ihz.pl

Na temat LUBDOM-u, najwiekszych targéw budowlanych we
wschodniej Polsce, formuly tego projektu, korzysci dla inwestoréw
i firm budowlanych oraz targowych atrakcji, rozmawiamy z pania
Krystyna Weclewicz-Grajek, Prezes Zarzadu sp6tki Targi Lublin SA.

w jaki$ szczeg6lny sposéb dba o te grupe
wystawcéw/partneréw?

Firmy z Lubelszczyzny rzeczywiscie maja
silng reprezentacje na LUBDOM-ie — sta-
nowia $rednio okoto 70% wystawcow.
Doskonale pokazuje to potencjat, jaki
tkwi w regionie. Jednym z naszych celéw
jest promocja tego potencjatu, wiec bar-
dzo nas to cieszy. Znajomos¢ rynku regio-
nalnego i jego pozycji na tle reszty kraju
pozwala nam dopasowac¢ oferte do mozli-
wosci i potrzeb przedsiebiorcéw nie tylko
z Lubelszczyzny. Co roku opracowujemy
réwniez dodatkowe formy aktywnosci na
wydarzeniu skrojone tak, by klienci mieli
powdd odwiedzac wystawcow, juz w ich
siedzibach, réwniez po zakonczeniu wy-
darzenia. Zachecamy tez przedsiebiorcow
do ich wspéttworzenia.

Jak wyglada wspélpraca miedzy orga-
nizatorem targéw LUBDOM a firma-

mi budowlanymi wystawiajacymi sie

w trakcie ich trwania? Szczegdlnie waz-
ne wydaja sie nastepujace trzy sprawy:
poszukiwanie najlepszej targowej for-
muly; korzystne dla wszystkich warunki
uczestnictwa i wreszcie biezaca organi-
zacja, logistyka, komunikacja i wzajem-
ne wsparcie w trakcie konkretnej im-
prezy targowej. Czy tatwo jest sie w tych
kwestiach porozumie¢?

Obstuga klienta to dzi$ podstawa dobrej
wspolpracy, szczegdlnie jesli bierzemy
pod uwage ustugi, ktére bazujg na kon-
takcie bezposrednim czy osobistym,

a takie wlasnie s3 wydarzenia targowe.
Dobra energia to dla nas co$ wiecej niz
identyfikacja potrzeb oraz ich sprawne za-
spokajanie. Dobra energia kryje sie w da-
waniu czego$ wiecej, w budowaniu relacj,
ktére procentuja zadowoleniem po obu
stronach. Na poziomie organizacyjnym
wystawcy maja do dyspozycji nasz zespét,
ktéry przed wydarzeniem, w jego trakcie
ipo zakonczeniu, rozwiewa watpliwosci
iszuka satysfakcjonujacych rozwigzan.
Znéw — podstawg jest rozmowa i ched
stuchania, bez wzgledu na to czy dyskusja

dotyczy terminu wydarzenia, poszerzenia
zakresu tematycznego czy planu samej
ekspozycji na konkretnym wydarzeniu.

Targi LUBDOM to silna promocja sen-
sownych idei i rozwigzan budowlanych,
przede wszystkim technologii i wizji no-
woczesnego budownictwa, rzetelnosci,
innowacyjnosci, ochrony $rodowiska,
energooszczednosci, wysokiej kultury
budowlanej i bezpieczenstwa w budow-
nictwie. Jak wygladat ten przekaz pod-
czas tegorocznej edycji? Jakie plany na
przyszloéc i co nowego przed nami?
Nowe technologie w polaczeniu z ros-
naca $wiadomoscia dotyczaca kwestii
bezpieczenistwa czy ochrony srodowiska
wplywaja na kazda branze, réwniez
budowlang. Wplywa to réwniez na tres¢
ekspozycji - prezentowanie nowych
rozwigzan przez firmy o ugruntowanej
pozycji, ale i pojawianie sie nowych
graczy. W tym roku LUBDOM goscil mie-
dzy innymi Salon narzedziowy Asmet,

w ramach ktérego na 300 m? mozna byto
przetestowad narzedzia takich marek,
jak: Bosch, DeWalt, Stanley, Profix, Ma-
kita, Hitachi, Lange, Luna, Irwin, Wiha,
Fisher, Airpress, Derda, Adiam, Rubi
iYato. Interesujagco wypadly tez pokazy
budowy dachu przygotowane przez Pol-
skie Stowarzyszenie Dekarzy. Dynamika
jest wpisana w charakter branzy — nie ma
tu miejsca na stagnacje, dlatego ktadzie-
my nacisk na aktywne prezentacje, do
czego stale goraco zachecamy wszystkich
wystawcéw i partneréw. Na wzrost tej
aktywnosci doskonale wplywaja réwniez
rywalizacje. W tym roku mozna byto
$ledzi¢ zmagania w ramach Konkursu
Sztuki Zdunskiej i finatu ogélnopolskiej
olimpiady , Buduj z pasjg”. Targi to spot-
kania, rozmowy i mozliwos$¢ pokazania
najnowszych swiatowych trendéw oraz
nowosci. To szansa na promocje rozwia-
zan przyjaznych dla ludzi i srodowiska.

I taki wlasnie jest LUBDOM.

Dziekuje za rozmowe.
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Przyszlosc¢ jest

Robert Nikanowicz, kierownik oddzialu Lublin

Firma FreeVolt jest polskim producentem modultéw fotowoltaicznych III generacji. FreeVolt™
dazy do tego, by by¢ niekwestionowanym liderem w branzy ,energii przyjaznej srodowisku”. Jako
przodujaca firma w branzy OZE w Polsce, a niebawem réwniez na $wiecie, FreeVolt™ podejmuje
dzialania majace na celu ulepszanie oferowanych ustug, tak by produkty trafiajace do Klienta
cechowaly sie innowacyjnoscia i wysoka jakoscia, potaczonymi z konkurencyjng ceng.

FreeVolt™ oferuje szeroka game pro-
duktéw z branzy Odnawialnych Zrédel
Energii. Do sztandarowego produktu
nalezg elektrownie stoneczne oparte
na najwyzszej jakosci komponentach.
Mamy réwniez w ofercie szeroka game
produktéw z dziedziny solarnego oraz
hybrydowego o$wietlenia ulicznego.

Technologia III generacji
SMART WIRE
Firma FreeVolt produkuje moduty fo-
towoltaiczne w oparciu o szwajcarska
technologie produkcji ogniw fotowolta-
icznych wdrozonga do produkgji przez fir-
me Meyer Burger. Technologia polega na
zastapieniu tradycyjnych szyn zbieraja-
cych w ogniwach (tzw bus-baréw) przez
30 bardzo cienkich przewodéw, ktore sa
w stanie wygenerowac nawet 2 tys. mi-
krokontaktéw na ogniwie. Do produkeji
takich przewodéw wykorzystuje sie
warstwe polimeru osadzonego w cien-
kich miedzianych przewodach.
SMART WIRE to w praktyce:
= Wiekszy o 10% uzysk energii
(kWh/dzien) z catego systemu.
= Wydluzona o 40% zywotnos¢ i nieza-
wodno$é moduléw fotowoltaicznych.
= Zmniejszona wrazliwo$¢ na mikro-
pekniecia.
= Sprawno$¢ modutu ponad 17,2% dla
Mono 285Wp

0 wiele wieksza ilosé potaczen dzieki
technologii SmartWire

— _\ =
Najwieksza w Polsce inista
lacja fotowoltaiczna nada-
chowa o mocy 1,2 MW

Technologia FreeVolt™ to rozwigzanie

wprowadzajace produkcje moduléw fo-

towoltaicznych, cechujacych sie wysoka

wydajnoscia i zwiekszong zywotnoscia,

co dla inwestora ma kolosalne znacze-

nie, gdyz moduly pozostang na dachu

przez bardzo dlugi okres czasu. Ponad to

produkty FreeVolt wyrézniaja:

= 25 lat gwarancji na 93% mocy mini-
malnej;

= zwiekszona wytrzymatosc i trwalosé
ogniw;

= gwarancja maksymalnego spadku
mocy o 0,3% rocznie;

= certyfikat TUV;

= krétszy okres zwrotu kosztéw inwes-
tycji;

= zwiekszona produkcja energii 0 10%
w stosunku do standardowej techno-
logii Bus-bar;

= lepsza absorpcja rozproszonego pro-
mieniowania stonecznego;

= nizsze koszty eksploatacyjne;

= wyeliminowanie wplywu mikropek-
nieé na moc moduly;

* mniejszy wplyw zacienienia na uzyski
energii.

1200 kWp na dachu
Firma FreeVolt zrealizowala inwestycje
nadachowej instalacji fotowoltaicznej
o mocy 1,2 MW. Realizacja elektrowni
slonecznej kolejny raz udowodnita, ze
wyzwania rynku fotowoltaicznego nie
stanowia dla niej problemu oraz pozwo-
lita wykazac sie swoim profesjonali-
zmem i dosdwiadczeniem.

Elektrownia fotowoltaiczna sklada
sie z 4800 modutéw fotowoltaicznych
3 generacji FreeVolt o mocy znamiono-
wej 250 Wp technologii Smart Wire.
Prognozowany roczny uzysk energii to
okoto 1,44 GWh. Wyprodukowana ener-
gia zostanie wykorzystana na potrzeby
przedsiebiorstwa, co pozwoli zredu-
kowac¢ koszty za energie o ponad 40%.
Niebywale wazna jest réwniez redukcja
emisji CO,. Elektrownia stoneczna po-
zwoli unikna¢ emisji okolo 800 ton dwu-
tlenku wegla rocznie, co przy obecnych
alarmach smogowych jest pozagdanym
i odpowiedzialnym dzialaniem.

Zapraszamy po wiecej informacji oraz
prezentacje rozwigzan do biura miesz-
czacego sie w Lublinie.

Free

FreeVolt

20-010 Lublin, ul. Dolna Panny Marii 63,
tel 515 377 876, e-mail: lublin@f{reevolt.pl
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Targi Budma 2017

Lubelskie akcenty

Jerzy Liniewicz, jurek.l@ihz.pl

Miedzynarodowe Targi Budownictwa i Architektury BUDMA to najwieksza budowlana impreza targowa
w Polsce. S na niej obecni najwazniejsi gracze na rynku budowlanym. To gtéwnie tu pokazuje sie
nowosci i promuje nowe technologie. Tym bardziej cieszy, ze w gronie firm i organizacji branzowych
obecnych w Poznaniu podczas tegorocznej edycji nie zabraklo silnych akcentéw lubelskich.

OMTP

Stalym elementem Targéw BUDMA
s pokazy prac budowlanych

BUDMA w pigulce

Czas czterech targowych dni podzielony
zostal tak, aby uwzgledni¢ najwazniej-
szych uczestnikéw inwestycji i procesu
budowlanego. Zacznijmy od , Dnia Dys-
trybutora”. Byt to intensywny czas kon-
traktacji i rozméw handlowych. Prze-
prowadzono tez specjalne warsztaty dla
kupcéw, prezentowano nowe rozwigza-
nia, prowadzono liczne i wazne rozmo-
wy biznesowe. Z kolei cze$¢ ,Budma dla
Architekta” pozwolila twércom koncep-
¢ji naszej infrastruktury zapoznac sie

z nowymi trendami architektonicznymi
i produktami pomocnymi w projekto-
waniu. Wszystko dla wiekszej inspiracji
- po to, by design i jego efekty byty jak
najlepsze i jak najbardziej funkcjonalne.
Budma 2017 ,Dla Wykonawcy” to ko-
lejny modut targowy. Bardzo obszerny
iistotny. W tym czasie prowadzono (in-
teraktywne) prezentacje montazu drzwi,
okien, bram, oston z wykorzystaniem
nowoczesnych technik i systeméw mon-
tazowych, mocowan i narzedzi. W, Stre-

fie Fachowca” mozna bylo bezposrednio
zapoznac sie ze sprzetem budowlanym,
narzedziami i materiatami stosowanymi
na budowach. Kto chciat mégt podpa-
trywac ,mistrzéw fachu” dekarskiego,
parkieciarskiego, ptytkarskiego, po-
sadzkarskiego. A bylo warto. ,Budma
dla Inwestora” pozwolilta zapoznad sie

z przepisami prawa, poznac dobre prak-
tykiizasady ekonomii w budownictwie.

Lublin na BUDMIE

Reprezentanci Lubelszczyzny takze
odwiedzili Poznan. Tym razem zwré-
cimy uwage na dwa lubelskie akcenty.
Pierwszy akcent to obecno$¢ Polskiego
Stowarzyszenia Dekarzy, w tym takze
ludzi z Oddziatu Lubelskiego PSD. De-
karze zaprosili chetnych ,dachowych
specéw” do wziecia udziatu w Otwartych
Zawodach Dekarskich ,, Turbo Dekarz”.
Celem spotkania byto zaprezentowanie
sie wszystkich dekarzy, ciesli, blacharzy
i pokazanie, ze posiadaja Turbo-Moc.
Swoje umiejetnosci postanowilo spraw-
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Targi BUDMA daja okazje do tego, by fachowcy wykonujacy na co dzien skompli-
kowane i precyzyjne prace montazowe mogli pozna¢ i trenowaé najnowsze tech-
niki aplikowania okreslonych rozwigzan okreslajace dobry standard

©Pol-Skone

Firma Pol-Skone w trakcie Targéw BUDMA zaprezentowala swoja oferte stolarki

dzi¢ lacznie 18 druzyn z calej Polski,

w tym takze z Lublina. Przedstawiciele

Oddziatu Lubelskiego PSD, ktérzy brali

udzial w zawodach wykazali sie wielka

sila i determinacja. Do udziatu zostaty

zgloszone nastepujace ,nasze” (czyli lu-

belskie) druzyny:

= Wyrwideby (Grzegorz JablonskiiAr-
tur Marczewski);

= Mocarze (Jakub Stuce i Pawel Gérny);

= Strongmani (Grzegorz Wypych i Artur

Wierzchowski).

- Zadania konkursowe wymagaty od za-
wodnikéw przede wszystkim sprawnosci,
umiejetnosci technicznych, podstawowej
wiedzy z zakresu dekarstwa, szybkosci

i umiejetnosci pracy w grupie. Zawody
Turbo Dekarz cieszyly sie duzym zainte-
resowaniem zwlaszcza wsréd mtodych de-
karzy. Na linii startu nie zabraklo réwniez
doswiadczonych fachowcéw z wieloletnim
stazem pracy — méwi Justyna Moszczyn-
ska z biura gtéwnego PSD w Warszawie.
Wszyscy uczestnicy otrzymali nagrody,
ktérych gtéwnym fundatorem byto
Polskie Stowarzyszenie Dekarzy oraz
firmy partnerskie. Ale impreza dekarzy
to nie tylko rywalizacja. — Bardzo wazna
jest integracja Srodowiska dekarskiego,
zapoznanie sie z tym, co wazne i nowe

w branzy, wymiana doswiadczer, wspdlna
zabawa i radosne chwile w gronie dekar-
skiej rodziny. Na co dziefi wszyscy ciezko
pracujemy, a BUDMA to dobry moment,
by poby¢ razem. Poza tym - ze wzgledu na
znaczenie BUDMY - bycie tu to tez pewien
prestiz — dodaje Grzegorz Jabtonski, szef
Oddziatu Lubelskiego PSD.

Drugi akcent to obecnos¢ w Poznaniu
znanego producenta stolarki - firmy
Pol-Skone. Firma zaprezentowata tam
swa oferte. — Podczas tegorocznej BUDMY,
Pol-Skone zaprezentowato innowacje wzor-
nicze i technologiczne. Obserwujgc wiodgce
trendy w architekturze i budownictwie,
staramy sie konsekwentnie rozbudowywac
naszq oferte, aby jak najpetniej odpowia-
data potrzebom zaréwno projektantow,
jak i klientow indywidualnych. Bogata
propozycja modeli, wzoréw i koloréw firmy
jest aktualnie jednq z najszerszych dos-
tepnych na rynku — informuje Stawomir
Szulzyk, Dyrektor Pol-Skone.

Spora grupa lubelskich przedsigbior-
c6w budowlanych Poznania zapewne nie
odwiedzita. I to gléwnie z mysla o nich
w naszym materiale publikujemy garsc¢
zdjec oddajacy przebieg i atmosfere tar-
gow. @

Miedzynarodowe Targi Budownictwa

i Architektury BUDMA 2017 odbyty sie
w Poznaniu w dniach od 7 do 10 lutego
w obiektach Miedzynarodowych
Targow Poznariskich.



Zdarzenia te przypominaja mi sie w kon-
tekscie wznowionej europejskiej debaty na
temat wolnych niedziel, ale nie tylko. Od
wielu lat Unia Europejska promuje na ca-
tym $wiecie tzw. europejskie wartosci. Od
ich akceptacji uzaleznia relacje gospodar-
cze i polityczne z innymi krajami. Prob-
lemem jest jednak, ze owe europejskie
wartoéci nie sg jednoznacznie zdefiniowa-
ne. Ot, chociazby zapis w Karcie Praw Pod-
stawowych, ze ,kazdy ma prawo do zycia”
(art. 2.1), ale dopuszczamy aborcje i euta-
nazje. Wprawdzie oficjalnie nie negujemy
chrzescijanskich korzeni Europy, ale sie
tym nie chwalimy i wszelkie zapisy na-
wigzujace do chrzescijanstwa z gléwnych
dokumentéw unijnych rugujemy. Ustano-

Fachowiec Lubelski kwiecient 2017

Dni sSwiete
swiecié

wienie wolnych niedziel w Unii Europej-
skiej w duzej mierze z trendem tym ko-
reluje. Dotychczas odnotowano juz wiele
inicjatyw zmierzajacych do ustanowienia
niedzieli jako dnia wolnego od pracy we
wszystkich krajach Unii Europejskiej. Jed-
nakze Komisja Europejska systematycznie
strzasa ze swoich barkéw ten problem.

Jej zdaniem, wolne niedziele dotykaja
probleméw spoleczno-religijnych, a to lezy
wylacznie w gestii poszczeglnych krajow
czlonkowskich.

W najwiekszym kraju UE — Niemczech
niedziela jest dniem ustawowo chronio-
nym. Ostatnio jeszcze dalej idg Wegry,
ustanawiajac Wielki Pigtek dniem wol-
nym od pracy.

prof. Mirostaw Piotrowski, europoset

Znajomi wrécili wlasnie z Kuby. Wrazenia
przepieknej przyrody i tamtejszych widokéw
przy¢mila siermiezna rzeczywisto$¢. Mimo
ze mieszkali w cztero- i pieciogwiazdkowych
hotelach, okazalo sie, ze w tazienkach brakowato
papieru toaletowego. Wiecej — niedostepny
byl nawet w recepcji. W trakcie energicznej
interwencji spotykali sie z rozlozonymi rekami
zarzadzajacych i szczerym wyznaniem: ,To jest
Kuba”. Wlasciwie nie powinni by¢ zaskoczeni.
Wystarczylo zasiegnaé informacji od wczeéniej ten
kraj odwiedzajacych albo chociazby z Internetu.

W Polsce, pomimo przedwyborczych
zapowiedzi, sprawa utknela w martwym
punkcie. Jedynie Episkopat Polskii So-
lidarno$¢ domagaja sie ustanowienia
wszystkich ponad piec¢dziesieciu nie-
dziel w roku dniami wolnymi od pracy,
zwlaszcza w handlu. Rzad natomiast
wyklucza catkowity zakaz handlu
w niedziele i jedynie rozwaza mozliwo§¢
zakazu handlu w dwie niedziele w mie-
sigcu. A mozna by zapytac tez o inne
$wieta, np. wolny Wielki Pigtek. W kon-
trze do tych propozycji przedktadane sa
przerdzne argumenty i pseudoargumen-
ty. A mozna przeciez je zbagatelizowac,
przebijajac jednym zwrotem: ,To jest
Polska, to jest Europa’.

Grupa
Europejskich
Konserwatystow
i Reformatorow

Europejscy Konserwatysci i Reformatorzy
(EKR) - grupa polityczna w Parlamencie
Europejskim, utworzona po wyborach
do PE w 2009 roku przez partie konser-
watywne. Liczy obecnie 74 eurodeputo-
wanych z 18 panstw cztonkowskich Unii
Europejskiej, w tym 19 postéw z Polski
wybranych z list Prawa i Sprawiedliwosci.
Jest trzecia co do wielkosci frakcja w PE.
Przewodniczacym jest Syed Kamall,
przedstawiciel Partii Konserwatywnej
(CP) z Wielkiej Brytanii.

Podstawowe zasady Grupy Europejskich Konserwatystéw i Reformatoréw

Swiadomi koniecznosci przeprowadzenia reform
w Unii Europejskiej w oparciu o eurorealizm, otwar-
to$¢, poczucie odpowiedzialnosci i zasady demokracji,
jednoczesnie szanujac suwerennosé¢ narodowa
naszych krajéw oraz koncentrujac si¢ na ozywieniu
gospodarki, wzroscie i konkurencyjnosci, cztonkowie
Grupy Europejskich Konserwatystéw i Reformatorow
podzielajg nastepujace zasady:

m Wolna przedsigbiorczo$¢, wolny i uczciwy handel
i konkurencja, minimum regulacji, nizsze podatki
i mniejszy udziat rzadu jako czynniki najlepiej
zapewniajace wolnos¢ osobista i dobrobyt w wy-
miarze jednostkowym i narodowym.

m Wolnos¢ jednostek, wigksza odpowiedzialnos¢
osobista i wigksze poszanowanie zobowiazan
wobec demokratycznych wartosci.

m Trwate dostawy czystej energii z naciskiem na
bezpieczenstwo energetyczne.

m Znaczenie rodziny jako fundamentu spoteczenstwa.

u Integralnos¢ i suwerennos¢ panstwa narodo-
wego, sprzeciw wobec unijnego federalizmu
i przywrécenie poszanowania zasad prawdziwej
subsydiarnosci.

m Nadrzednos¢ transatlantyckich wiezi bezpie-
czenstwa w dynamicznym i skutecznym NATO
i poparcie dla mtodych demokracji w Europie.

m Skuteczna kontrola imigracji i potozenie kresu
naduzywaniu procedur azylowych.

u Wydajne i nowoczesne ustugi publiczne oraz wraz-
liwo$c na potrzeby wspélnot miejskich i wiejskich.

m Potozenie kresu marnotrawstwu i nadmiernej
biurokracji oraz zobowiazanie si¢ do wiekszej
przejrzystosci i uczciwosci w instytucjach UE
i w dysponowaniu funduszami unijnymi.

m Poszanowanie i réwne traktowanie wszystkich
krajéow UE, nowych i starych, duzych i matych.

Publikacja sponsorowana przez Grupeg Europejskich Konserwatystéw i Reformatoréw w Parlamencie Europejskim
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30 lat mineto... Andrzej Krzysiak
— historia cztowieka i1 biznesu

W 2017 roku mija 30 lat funkcjonowania

na rynku firmy Andrzeja Krzysiaka.
Obecnie Gospodarstwo Szkétkarskie
Andrzej Krzysiak to uznane przedsie-
biorstwo, ktére specjalizuje sie gléwnie
w produkcji drzew i krzew6éw ozdob-
nych. Jednak historia zycia i biznesu
pana Andrzeja jest bardziej skompliko-
wana. A oto jego opowiesé...

Czas decyzji

Wszystko zaczelo sie w poprzedniej epo-
ce. - Byt rok 1986, czas schytkowego socja-
lizmu. Jak najlepiej okreslic ten okres? Brak
jakichkolwiek perspektyw! Po zakoriczeniu

edukacji stangtem przed dylematem: emigra-

cja czy pozostanie w Polsce? Postanowitem
zostac w kraju, postawic¢ na wlasny biznes
ipodjgc sie tworzenia go z niczego. Podsta-

wowe motywy zajecia sie ogrodnictwem byty

nastepujgce: miatem wiedze teoretyczng

z zakresu nauk przyrodniczych, zapat do
pracy, przedsiebiorczo$¢ i cechy kierownicze.
Jednak byly takze przeciwno$ci: nie posia-
datem wlasnego terenu na dziatalno$c, nie
miatem sprzetu, ani doswiadczenia. Wtedy
rodzice odstgpili mi 17-arowy fragment
swojej dziatki. Woéwczas byt to — przyznaje
szczerze — zakrzaczony ugor. Tak wyglgdat
méj poczgtek — méwi pan Andrze;j.

Czas budowania i upadku

Nie pozostalo nic innego, jak zakasa¢
rekawy i zaczaé budowac firme. - W cig-
gu zimy zbudowatem drewniany tunel,

w ktérym pierwszq uprawe stanowita
satata. W czasach niedoboréw produktéw,
sprzedatem jg szybko i z dobrym zyskiem.
Zarobione pienigdze przeznaczylem na
zakup sadzonek gozdzikéw chiriskich. Plon
kwiatow okazat sie zadziwiajgcy! Pokaza-
tem je lubelskim kwiaciarniom, a niebawem
po moje kwiaty ustawila sie kolejka. Eldo-
rado trwato do korica 1988 roku. Reforma
Balcerowicza zubozyta spoteczeristwo do
tego stopnia, ze ludzie przestali kupowaé
nawet kwiaty. Upadto wtedy polskie kwia-
ciarstwo, a ja razem z nim. Musiatem zajg¢
sie produkcjq ogrodniczq nie wymagajgcq
wegla lub wyemigrowaé. Byt to moment na
podjecie kolejnej zyciowej decyzji. Znowu
postanowilem zaczg¢ od zera — opowiada
bohater naszej historii.

Czas wzrostu
Decyzja, by zaczac wszystko od nowa,
wiazala sie z okresleniem, czym ma sie

Jerzy Liniewicz, jurek.l@ihz.pl

teraz zajac firma. — W tym $miesznym
drewnianym tunelu rozpoczglem ekspery-
menty z ukorzenianiem roslin iglastych.

W przypadku roslin iglastych cykl uprawy
trwa 4 lata. A byly to trudne czasy. Jednak
pewnej jesieni miatem juz kilka tysiecy
roslin w cylindrach foliowych. Uznatem, ze
sprébuje sprzedac je na wlasnym terenie.
Postawitem reklame przy szosie. Tej jesieni
sprzedatem niemal wszystkie rosliny —
wspomina Krzysiak.

Czas pracy i inwestycji
Jestesmy w latach dziewieddziesig-
tych. — To byt niezwykle pracowity i roz-
wojowy okres. Rynek sprzyjat dziatalno-
sci, ceny byly zadowalajgce i popyt tez.
Metoda sprzedazy roslin odbiorcom final-
nym okazata sie dobrym wyborem. Taka
strategia zapewnia klientom cene nizszq
niz w centrum ogrodniczym, anam — cene
lepszq niz w sprzedazy hurtowej. W tych
latach powigkszalismy asortyment od-
mian i skale produkcji, zajmujgc kolejne
pola w Kijanach i Ziétkowie. W 2001 roku
otworzylismy punkt sprzedazy w Eusz-
czowie. W 2003 roku udato mi sie kupic
dziatke rolng o powierzchni 2,3 ha oraz
wydzierzawi¢ sgsiednig - méwi Andrzej
Krzysiak.

Czas nowych mozliwosci
Andrzej Krzysiak postawil na rozwijanie
potencjatu firmy. Dobry przedsiebiorca
potrafi wykorzystac okolicznosci, ktére
temu celowi sprzyjaja. A czyms$ takim
byto wykorzystanie wsparcia z funduszy

© Cezary Krzysiak

Unii Europejskiej. — Na nowo nabytym
terenie, przy 40-procentowym wsparciu
unijnym, zbudowatem gospodarstwo szkot-
karskie z prawdziwego zdarzenia. W sktad
gospodarstwa wchodzi hala magazynowo-
-produkcyjna, tunele z kontrolg klimatu,
plac, deszczownia, maszyna do sadzenia
roslin w doniczkach, ciggniki itd. — méwi

z duma nasz rozmoéwca.

Czas ekspansji

Andrzej Krzysiak dobrze wie, co nalezy
robi¢ijak dziata¢ na rynku. - W dzi-
siejszych czasach trzeba produkowac

duzo i tanio. Regionalny rynek nie jest juz
w stanie wchlongé naszej produkcji. Trzeba
bra¢ udziat w wystawach i by¢ widocznym
w internecie, aby zdobywac nowych klien-
téw. Dla nas i dla wielu polskich szkétkarzy
dobrym kierunkiem okazata sie Rosja. Ich
wtasna produkcja nie wystarcza, by za-
spokoié¢ popyt, wiec kupujg u nas. Pewnym
uzupelnieniem sprzedazy sq inwestycje
drogowe, te zwigzane z rewitalizacjg par-
kow, budowg nowych osiedli - wyjasnia
przedsiebiorca.

Czas przyszlosci

Przed nami przysztos¢. Trudno nie zapy-
ta¢ Andrzeja Krzysiaka o dalsze zamie-
rzenia. — Spoglgdajgc w przyszlosé, posta-
nowitem zdywersyfikowac produkcje drzew
i krzewow ozdobnych poprzez zalozenie
plantacji boréwki amerykariskiej. Obecnie
jest w fazie 5-letniego okresu dorastania do
owocowania — styszymy w odpowiedzi.
Panie Andrzeju, wielki szacun... @
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KRZYSIAK

Instrukcja
zakladania
zywoplotu

=

Andrzej Krzysiak, www.iglaki.agro.pl

Oto podstawowe zasady, o ktérych nale-
zy pamietac, przygotowujac sie do zato-
zenia zywoplotu.

1.

Wybér odmiany nadajacej sie na zy-
woplot. Najczesciej uzywanymi ro-
$linami do sadzenia zywoplotéw sa:
Tuja ,,Szmaragd”;
Tuja ,Brabant”;
Tuja , Kolumnowa”;

Jatowiec ,Blue Arrow”.

Tuja ,,Szmaragd” - 70 cm;

Tuja ,Brabant” - 70-80 cm;

Tuja ,Kolumnowa” - 90 cm;
Jatowiec ,Blue Arrow” — 60 cm.
Przygotowanie stanowisk do sadze-
nia dla roéliny w doniczce 3-litro-
wej:

wyznaczamy $rodki dotéw;

kopiemy dotki o poréwnywanej obje-
tosci; to wazne, poniewaz kazda rosli-
na powinna dosta¢ takg sama dawke

93]

. Sadzenie:
zdejmujemy doniczke;
stawiamy roéline;
obsypujemy ja ziemig wydobyta
z dotka — w ten sposéb zyzna ziemia
dla iglastych znajduje sie w strefie
wzrostu korzeni. Glebokos¢ posado-
wienia roéliny dobieramy tak, aby
znalazla sie ona w lekkim zagtebieniu
wzgledem otaczajacego ja terenu.
Wokot rosliny formujemy niecke, aby

17

2. Ustalenie linii zywoplotu - linia zy- ziemi dla iglastych pod korzenie; woda z podlewania gromadzita sie
woplotu powinna przebiega¢ w zak-  ® kopiemy dét o objetosci okoto 101, na pod rosling. Po posadzeniu obficie
resie od 60-100 cm od ogrodzenia ksztalt wiadra; podlewamy.

3. Rozstawa roslin - dobieramy j3 za- * nadno sypiemy 6-7 litréw ziemi dla Jezeli klient zyczy sobie utozenie maty
leznie od charakterystyki przyrostu iglastych; w pasie zywoplotu, to mate ukladamy
danej odmiany: ® ugniatamy ziemie. przed rozpoczeciem sadzenia.

REKLAMA

DRZEWKA I KRZEWY OZDOBNE

Szkéltka: Punkt sprzedazy:
Kif’anly 27A (nad Wieprzem)  LEuszczow,
tel. 81 757 75 93 tel. 81 750 16 07

tel. kom. 515 893 782 tel. kom. 506 747 604

A SZKOLKA
i, Kijany 2TA
}

e iglakéw w pojemnikach

¢ rodlin liSciastych w pojemnikach
* zywoplotow

® duzych iglakéw z gruntu

Zapraszamy firmy do wspoétpracy
na dogodnych warunkach

e-mail: biuro@iglaki.agro.pl

www.iglaki.agro.pl
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Renowacja zawilgoconych
1 zasolonych budowli
we wspolczesnym budownictwie

1 lutego w hotelu Korona odbytla sie in-
teresujaca konferencja — szkolenie PCI
Saniment Roadshow, potaczona z pre-
zentacja produktéw. Wydarzenie byto
wazne dla wszystkich, ktérzy w swojej
codziennej pracy zajmuja sie tematyka
renowacji zabytkowych obiektéw. Sposo-
by rozwigzywania tego typu probleméw
zostaly przedstawione przez Specjaliste
ds. Technicznych mgr. inz. Bartlomieja
Monczynskiego z firmy PCI, nalezacej
do wiodacego na swiecie koncernu che-
micznego BASF. Marka PCI to przede
wszystkim synonim najwyzszej jakosci
oraz innowacyjnosci. Podczas wysta-
pienia zgromadzeni architekci oraz wy-
konawcy, zapoznali sie z problematyka
zawilgocenia i zasolenia muréw, nato-
miast firma Izoservice zaprezentowata
urzadzenia do pomiaréw wilgotnosci,
i co ciekawe, do wykrywania przeciekéw
w konstrukcjach budowlanych. Trudno
byloby zrozumie¢ istote problemu bez
analizy potrzeby stosowania izolacji
wtérnej: pionowej oraz poziomej.

Dominik Suligowski z firmy Izoser-
vice zaprezentowal réwniez urzadzenia
i akcesoria wykorzystywane do iniekcji
oraz natrysku hydroizolacji.

- Zjawisko zawilgacania Scian na skutek
kapilarnego transportu wody determino-

Dariusz Marciniak, darek.m@ihz.pl

wane jest przez dwa parametry: szeroko$¢
poréw oraz kgt zwilzania materiatu przez
wode. Juz w latach pieédziesigtych ubie-
glego stulecia stosowano $rodki na bazie
szkta wodnego, ktére wprowadzone metodg
iniekcjiw strukture muru, zwezajq Swiatto
kapilar, zmniejszajgc tym samym predkosé
kapilarnego transportu wilgoci. Nie jest

to niestety rozwigzanie pozbawione wad,
stqd zaczeto tgczyc efekt uszczelnienia z
hydrofobizacjq — méwil Bartlomiej Mon-
czynski.

PCI Sanimet Injekt C jest srodkiem
na bazie silanéw do wykonywania trwa-
tej przepony poziome;j przeciw wilgoci
podciaganej kapilarnie. Dzieki wysokiej
zawartosci substancji czynnej (okoto
80%) moze by¢ stosowany w przegro-
dach o stopniu zawilgocenia siegajacym
95%. Rozwiazaniem dla zawilgoconych
$cian sg takze dedykowane tynki reno-
wacyjne.

- W przypadku renowacji starego budow-
nictwa mozna wyréznic trzy etapy dzia-
tania: usuniecie przyczyny zawilgocenia,
wyprowadzenie wilgoci z konstrukcji oraz
stworzenie ,magazynu na sél”. Pierwszy
z tych czynnikéw zwigzany jest z odtwo-
rzeniem izolacji pionowej i/Iub poziomej,
pozostate dwa definiujq konieczno$c zasto-
sowania tynkéw. Niewtasciwa ocena moze

z jednej strony narazic inwestora na ponie-
sienie nieuzasadnionych kosztéw zwigza-
nych z wbudowaniem systemu nieadekwat-
nego do warunkdéw, ktére dyktujg podloze
oraz poziom zawilgocenia strukturalnego
muréw, z drugiej zas — przy wysokim stop-
niu skazenia podloza zastosowanie jedynie
wybranych elementéw systemu doprowadzi
do ewidentnego skrécenia zywotnosci za-
stosowanych wypraw tynkarskich. Diagno-
styka w przypadku obiektéw podlegajgcych
renowacji to co najmniej potowa sukcesu.
Znajqc przyczyny destrukcji, jestesmy

w stanie je wyeliminowac i zajg( sie napra-
wa skutkow niekorzystnych oddziatywar.

Odpowiedzig na te problemy jest
System tynkéw renowacyjnych PCI Sa-
niment.

Konferencja zostala zorganizowana
przez Zbigniewa Wiadyszewskiego,
przedstawiciela firmy PCI. To niewatpli-
wie ciekawe spotkanie spotkato sie ze
duzym zainteresowaniem 0séb z branzy.
Zaréwno waga tematyki, jak i porusza-
ne sposoby rozwigzywania probleméw
zwigzanych z zawilgoceniem muréw,
spotkaly sie z duzym zainteresowaniem
$rodowiska. Swiadczy¢ moga o tym licz-
ne pytania i ciekawa dyskusja. Mozna
powiedzie¢, ze potrzeba wiecej takich
spotkan. 0
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Firma Beissier, bedaca liderem francuskiego
rynku tynkéw przeznaczonych do
stosowania mechanicznego, jako jedna

z pierwszych opracowata tynki przeznaczone
go mechanicznych agregatow tynkarskich

Produkt uniwersalny

= Gotowy do uzycia
= Wygtadzanie i wyréwnywanie podtoza

= Do wszystkich prac na powierzchniach
nowych i dotyczacych renowacji

= Naktadanie reczne i mechaniczne
(maszyna do natryskiwania, agregat tynkarski Airless)

= Mozliwos¢ stosowania z duzg liczba maszyn

s,

ncaon
o ]

2 |

3 -

g P ot France ¥

Enduits de peinture - NF 446
www.ecolabels.fr

Technologia natryskiwania
mechanicznego Airless

Pojedyncza technologia, wiele atutéow
= Szybkos¢ stosowania i naktadania

= Nakfadanie od 3 do 4 razy szybsze, niz w przypadku
tradycyjnych tynkéw gipsowych

= Szybkos¢ pracy: skrécenie czasu przygotowywania
i maskowania

= Uniwersalnos¢ maszyn: mozliwos¢ stosowania do
natryskiwania tynkoéw lub farb

AUTORYZOWANY DYSTRYBUTOR PUNKT SPRZEDAZY
L u V I LUVI Sp. z 0.0, 21-100 Lubartéw Firma LUVI, 20-057 Lublin

ul. Przemystowa 24, tel. 81 855 4438 ul. Choiny 57, tel. 81 742 0517

LET'S BUILD TOGETHER

www.luvi.pl, info@luvi.pl sklep@eluvi.pl
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Cudzoziemcy legalnie
na lokalnym rynku pracy

T

Wskazowki praktyczne
Przedsiebiorcy, prowadzac dziatalnos¢
gospodarcza, niejednokrotnie doswiad-
czaja brakéw kadrowych, ktérych zaspo-
kojenie w oparciu o lokalne mozliwosci
okazuje sie nader skomplikowane. Dowia-
duja sie, miedzy innymi w instytucjach
rynku pracy, ze fachowcéw o okreslonych
kwalifikacjach nie ma w aktualnej ofer-
cie 0s6b poszukujacych pracy lub ich
poszukiwanie bedzie wymagato duzych
nakladéw, a czasu na przygotowanie
wlasnego pracownika brak. Z wyzej
przedstawionych powodéw pozostaje
poszukiwanie innych, alternatywnych
mozliwosci uzupelnienia wakujacych sta-
nowisk. Jedna z nich jest wykorzystanie
cudzoziemcéw posiadajacych wymagana
wiedze i umiejetnosci. Nie kazdy jednak
wie, jak powierzy¢ prace cudzoziemcowi
na terenie Rzeczypospolitej Polskiej
zgodnie z obowigzujacymi przepisami,
aby unikna¢ probleméw natury prawne;j.
Z tego wzgledu warto zna¢ podstawowe
zasady postepowania gwarantujace legal-
ne powierzenie pracy cudzoziemcowi.
Legalne powierzenie pracy cudzoziem-
com na terytorium Polski wymaga jed-

Leszek Ostasz, Nadinspektor Pracy,
Okregowy Inspektorat Pracy w Lublinie

noczesnego spelnienia zaledwie trzech

warunkéw:

= po pierwsze — cudzoziemiec musi legal-
nie przebywac na terytorium RP;

= pod drugie - cudzoziemiec powinien
posiada¢ prawo wykonywania pracy
w Polsce;

® po trzecie — podmiot powierzajacy
prace i cudzoziemiec powinni zawrzeé
umowe w formie pisemnej na podsta-
wie ktoérej praca bedzie $wiadczona.

Jak tatwo zauwazy¢, wymagan nie ma
wiele i wydaja sie proste. Sprawy jednak
sie komplikuja z uwagi na zréznicowanie
sposobéw wypelnienia wyzej przedsta-
wionych obowigzkéw.

Jesli chodzi o pierwszy warunek,
nalezy stwierdzi¢, ze mozemy spotkac
cudzoziemca, ktéry juz przebywa w Polsce
iw tym przypadku wystarczy ustali¢, czy
jest to pobyt legalny, czy tez nie. W tym
celu mozemy poprosic przyszlego kan-
dydata do pracy o okazanie dokumentu
pobytowego potwierdzajacego mozliwos¢
przebywania na terytorium RP. Podstawo-
wym takim dokumentem jest wiza, w kto-
rej podany jest okres jej waznosci, rodzaj

(D - krajowa, C - dotyczy strefy Schengen)
i cel wydania okreslony dwiema cyframi.

Na podstawie dwucyfrowego kodu mo-
zemy ustali¢, w jakim celu cudzoziemiec
przybyt do naszego kraju. Dlatego warto
sie tym zainteresowac. Cele s3 okreslone
nastepujaco:

,01” - gdy wiza jest wydawana w celu
turystycznym,;

,02” — gdy wiza jest wydawana w celu
odwiedzin u rodziny lub przyjaciét;

,03” — gdy wiza jest wydawana w celu
udzialu w imprezach sportowych;

,04” — gdy wiza jest wydawana w celu
prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej;

,05” — gdy wiza jest wydawana w celu
wykonywania pracy przez cudzoziemca
w okresie nieprzekraczajacym 6 miesiecy
w ciggu kolejnych 12 miesiecy, na podsta-
wie o§wiadczenia o zamiarze powierze-
nia wykonywania pracy zarejestrowane-
go w powiatowym urzedzie pracy;

,06” — gdy wiza jest wydawana w celu
wykonywania pracy na podstawie doku-
ment6w innych niz okreslone w art. 60
ust. 1 pkt 5 ustawy;

,07” — gdy wiza jest wydawana w celu
prowadzenia dziatalnosci kulturalnej lub
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udzialu w konferencjach organizowa-
nych w zwigzku z prowadzeniem takiej
dziatalnoéci;

,08” — gdy wiza jest wydawana w celu
wykonywania zadan stuzbowych przez
przedstawicieli organu panistwa obcego
lub organizacji miedzynarodowej;

,09” — gdy wiza jest wydawana w celu
odbycia studiéw pierwszego stopnia,
studiéw drugiego stopnia lub jednolitych
studiéw magisterskich albo studiéw trze-
ciego stopnia;

,10” - gdy wiza jest wydawana w celu
szkolenia zawodowego;

»11” — gdy wiza jest wydawana w celu
ksztalcenia si¢ lub szkolenia w innej for-
mie niz okreslona w art. 60 ust. 1 pkt 9
lub 10 ustawy;

,12” — gdy wiza jest wydawana w celu
dydaktycznym;

,13” - gdy wiza jest wydawana w celu
prowadzenia badari naukowych lub prac
rozwojowych;

,14” — gdy wiza jest wydawana w celu
leczenia;

,15” — gdy wiza jest wydawana w celu
dotaczenia do obywatela panstwa czlon-
kowskiego Unii Europejskiej, paristwa
cztonkowskiego Europejskiego Poro-
zumienia o Wolnym Handlu (EFTA) -

g AN
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PPH Stanlab Sp. J.

ul. Diamentowa 7
20-447 Lublin

tel. 81 744 10 15
81710 07 09
fax 81 744 10 14

strony umowy o Europejskim Obszarze
Gospodarczym lub Konfederacji Szwaj-
carskiej lub przebywania z nim;

,16” — gdy wiza jest wydawana w celu
udzialu w programie wymiany kultural-
nej lub edukacyjnej, programie pomocy
humanitarnej lub programie pracy waka-
cyjnej, aw przypadku gdy program jest
uregulowany umowga miedzynarodows,
ktérej Rzeczpospolita Polska jest strong,
na naklejce wizowej zamieszcza sie takze
nazwe programu;

»17 — gdy wiza jest wydawana w celu
przybycia na terytorium Rzeczypospoli-
tej Polskiej jako cztonek najblizszej rodzi-
ny repatrianta;

,18” — gdy wiza jest wydawana w celu
korzystania z uprawnien wynikajacych
z posiadania Karty Polaka;

»19” — gdy wiza jest wydawana w celu
repatriacji;

,20” — gdy wiza jest wydawana w celu
korzystania z ochrony czasowej;

»21” — gdy wiza jest wydawana w celu
przyjazdu ze wzgledéw humanitarnych,
z uwagi na interes panstwa lub zobowia-
zania miedzynarodowe;

,22” — gdy wiza jest wydawana w celu
realizacji zezwolenia na pobyt czasowy
w celu tgczenia rodzin;

»23” — gdy wiza jest wydawana w celu
innym niz okreslony w art. 60 ust. 1 pkt
1-24 ustawy.

Z praktycznego punktu widzenia wazne
sa przede wszystkim trzy wizy wymie-
nione w pozycjach 4,5,6 powyzszego
zestawienia.

Warto wiedzie¢, ze oprocz wiz wys-
tepuja inne dokumenty potwierdzajace
legalny pobyt cudzoziemca w Polsce. Dla-
tego w przypadku obcokrajowcéw prze-
bywajacych na terytorium RP i poszuku-
jacych pracy, nalezy zapoznac sie z takim
dokumentem, ustali¢, kto go wydat
iw razie watpliwosci potwierdzi¢ auten-
tycznosé. W takich przypadkach warto
skorzystac z pomocy Strazy Granicznej,
organu wyspecjalizowanego w kontrolach
pobytu cudzoziemcéw na terenie Rzeczy-
pospolitej Polskiej.

Kolejnym warunkiem legalnego powie-
rzenia pracy cudzoziemcowi jest uzyska-
nie uprawnienia do pracy w Polsce. Moze
ono wynikac ze statusu przypisanego
danemu cudzoziemcowi lub dokumentu
potwierdzajacego prawo do pracy.

Podstawowym dokumentem upraw-
niajagcym obcokrajowcéw do pracy na
terytorium naszego kraju jest zezwolenie

OFERUJEMY:

¢ sklejki szalunkowe
¢ dzwigary, podpory budowlane
4 OSB, MDF, HDF, HPL

4 tarcice

4 plyty meblowe
4 ptyty stolarskie
¢ sklejki meblowe i opakowaniowe

¢ listwy sprezynujace, ramy t6zkowe

¢ korek techniczny

4 materialy plandekowe
¢ folie transparentne

4 folie zbrojone

dhf@stanlab.net
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o prace wydawane przez wlasciwego wo-
jewode. Ponadto warto wiedzie¢, ze nie
jest ono wymagane w kazdym przypad-
ku. Nie wymaga sie zezwolenia na prace
przede wszystkim od cudzoziemca, ktéry:
1. posiada status uchodzcy nadany

w Rzeczypospolitej Polskiej;

2. udzielono mu ochrony uzupetniajacej
w Rzeczypospolitej Polskiej;

3. posiada zezwolenie na pobyt staty
w Rzeczypospolitej Polskiej;

4. posiada zezwolenie na pobyt rezyden-
ta dlugoterminowego Unii Europej-
skiej w Rzeczypospolitej Polskiej;

a) posiada zgode na pobyt ze wzgle-
déw humanitarnych;

5. posiada zgode na pobyt tolerowany
w Rzeczypospolitej Polskiej;

6. korzysta z ochrony czasowej w Rze-
czypospolitej Polskiej;

7. jest obywatelem panstwa czlonkow-
skiego Unii Europejskiej;

8. jest obywatelem panstwa Europej-
skiego Obszaru Gospodarczego, nie-
nalezacego do Unii Europejskiej;

9. jest obywatelem panistwa niebeda-
cego strong umowy o Europejskim
Obszarze Gospodarczym, ktéry moze
korzysta¢ ze swobody przeplywu oséb
na podstawie umowy zawartej przez
to patistwo ze Wspdlnotg Europejska
ijej panistwami czlonkowskimi;

10. jest czlonkiem rodziny cudzoziemca,
o ktérym mowa w pkt 7-9 lub jest
zstepnym malzonka tego cudzoziem-
ca, w wieku do 21 lat lub pozostaja-
cym na utrzymaniu tego cudzoziemca
lub jego matzonka lub jest wstepnym
tego cudzoziemca lub jego matzonka,
pozostajacym na utrzymaniu tego
cudzoziemca lub jego matzonka;

11. jest osoba, o ktérej mowa w art. 19
ust. 2-3 ustawy z dnia 14 lipca 2006
roku o wjezdzie na terytorium Rze-
czypospolitej Polskiej, pobycie oraz
wyjezdzie z tego terytorium obywa-
teli panistw czlonkowskich Unii Euro-
pejskiej i cztonkéw ich rodzin (Dz.U.
22014 r., poz. 1525 oraz z 2015 roku,
poz. 1274);

a) posiada zezwolenie na pobyt
czasowy, o ktérym mowa w art. 114
ust. 1, art. 126, art. 127 lub art.

142 ust. 3 ustawy z 12 grudnia
2013 roku o cudzoziemcach — na
warunkach okreslonych w tym ze-
zwoleniu;

12. posiada Karte Polaka.

Opro6cz wyzej wymienionych, istnieja
takze inne przypadki zwalniajace z obo-
wigzku posiadania zezwolenia na prace,
ale wystepuja one w mniejszym stopniu.
Wazne, aby wiedzie(, ze sa przewidziane
prawem okolicznosci, ktére pozwalajg
cudzoziemcom podejmowac prace bez

pec

koniecznosci uzyskania zezwolenia na
prace. Do tych okolicznosci nalezy przede
wszystkim zaliczy¢ tzw. uproszczong pro-
cedure uzyskiwania prawa do wykonywa-
nia pracy w Polsce, z ktérej moga korzystac
obywatele niektérych panstw. Chodzi
tutaj o mozliwosci powierzenia pracy
obywatelom Republiki Armenii, Republiki
Biatorusi, Republiki Gruzji, Republiki
Motdawii, Federacji Rosyjskiej i Ukrainy,
na podstawie o$wiadczenia o zamiarze
powierzenia pracy cudzoziemcowi podle-
gajacego rejestracji we wlasciwym Powia-
towym Urzedzie Pracy.

Zezwolenia na prace wydawane s3 przez
wlasciwych wojewodéw. Dlatego wnioski
o ich wydanie kierowane powinny by¢ do
Urzedéw Wojewddzkich wasciwych ze
wzgledu na siedzibe podmiotu starajacego
sie 0 jego uzyskanie. Oswiadczenia, o kté-
rych mowa wyzej, rejestruje sie we wlasci-
wych Powiatowych Urzedach Pracy.

Ostatnim warunkiem, ktérego spelnie-
nie gwarantuje legalne powierzenie pracy
cudzoziemcowi, jest zawarcie z nim na
pismie umowy, na ktérej podstawie bedzie
wykonywal prace. Istotne jest, aby rodzaj
tej umowy i warunki w niej okreslone byty
zgodne z warunkami okreslonymi w ze-
zwoleniu na prace, jesli jest wymagane
lub o§wiadczeniu o zamiarze powierzenia
pracy cudzoziemcowi zarejestrowanym we
wlasciwym Powiatowym Urzedzie Pracy.

Rodzaj umowy zawieranej z obcokra-
jowcem, podobnie jak w przypadku oby-
wateli Polski, powinien by¢ adekwatny
do sposobu wykonywania pracy. Zgodnie
z przepisami polskiego prawa pracy, nie
jest dopuszczalne zastgpienie umowy
o prace umowg cywilnoprawng przy
zachowaniu warunkéw wykonywania
pracy okreslonych w art. 22 § 1 Kodeksu
Pracy. Oznacza to, ze w przypadku, gdy
osoba $wiadczy prace w miejscu i czasie
okreslonym przez powierzajacego prace,
pod jego kierownictwem i za wynagrodze-
niem, wykonuje ja na zasadzie stosunku
pracy, tj. w okolicznosciach wymagajacych

rpane;,
anaTHble Bamuq

zawarcia umowy o prace. Z tego wzgledu
warto rozwazy¢ wyb6r rodzaju umowy
przed zlozeniem wniosku o uzyskanie
zezwolenia na prace lub przed zarejestro-
waniem o$wiadczenia o zamiarze powie-
rzenia pracy cudzoziemcowi.

Podsumowujac, nalezy stwierdzi¢, ze
legalne powierzenie pracy cudzoziemcowi
w Polsce wymaga spelnienia niewielu wa-
runkéw (trzech). Niemniej jednak, z uwagi
na r6znorodnos$¢ i ztozonosé okolicznosci
towarzyszacych obecnosci obcokrajowca
w Polsce, opisanych w przepisach prawa,
moze powstac wrazenie, ze ich spelnienie
wymaga sporego wysiltku i znacznego
zaangazowania. To odczucie jest tym
wieksze, im mniejsze jest do§wiadczenie
w tym zakresie. Nie nalezy sie zraza¢
trudno$ciami potegowanymi pierwszy-
mi odczuciami, bo w kazdym urzedzie
zajmujacym sie ta problematyka mozna
uzyskac pomoc, a wéwczas sprawa jawi
sie w innym, korzystniejszym $wietle,
anawet wydaje sie malo skomplikowana.
Zwlaszcza, ze w praktyce wykorzystywane
sa nieliczne mozliwosci opisane w prawie.
W efekcie ich poznania powierzenie pracy
cudzoziemcowi nie bedzie sprawialo zad-
nych klopotéw. B

Najistotniejsze przepisy:

1. ustawy z 20 kwietnia 2004 roku
o promogji zatrudnienia i instytu-
cjach rynku pracy (Dz.U. z 2016 roku,
poz. 645 ze zmianami oraz z 2016
roku, poz. 2260);

2. ustawy z 12 grudnia 2013 roku
o cudzoziemcach (Dz.U. poz. 1650
ze zmianami oraz z 2016 roku Dz.U.
poz. 2066);

3. rozporzadzenia Ministra Spraw
Wewnetrznych z 5 maja 2014 roku
w sprawie wiz dla cudzoziemcéw
(Dz.U. poz. 592);

4. ustawy z 26 czerwca 1974 roku -
Kodeks pracy (Dz.U. z 2016 roku,
poz. 1666 ze zmianami oraz z 2016
roku Dz.U. poz. 2255).
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EDAZY OD 10 LAT!*

—— DUCATO Z RABATEM ——

Az 37 000 zt NETTO

S U P E R SZUKASZ SAMOCHODU DOSTAWCZEGO DO FIRMY W DOBREJ CENIE?

WYBIERZ FIATA DUCATO, KTORY OD 10 LAT JEST NAJCZESCIEJ WYBIERANYM SAMOCHODEM
R A B AT DOSTAWCZYM W POLSCE, LUB INNY MODEL Z SZEROKIEJ GAMY FIAT PROFESSIONAL. WEJDZ NA

FIAT PROFESSIONAL.PL. TRWA WYPRZEDAZ ROCZNIKA 2016 - CZEKAJA NA CIEBIE TYSIACE Proressio
DOSTEPNYCH OD REKI SAMOCHODOW. -
PROFESJONALNY JAK TY

Ducato (dane dla wersji 290.0LU.6 — Furgon L1H1 0 DMC 3 tony z silnikiem 115 KM): zuzycie paliwa w cyklu mieszanym 5,9 1/100 km, emisja €0, 157 g/km. Informacje o recyklingu pojazdéw, ich konstrukcji
zgodnej z przepisami o recyklingu i lista punktéw zbierania pojazdéw wycofanych z eksploatacji znajduja sie na stronie http://www.fiatprofessional.pl/pl/uslugi/recykling. L FCABANK

*Zrédto: Samar, raport ,Sprzedaz nowych samochodow”.
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20-209 Lublin, ul. Metgiewska 10, www.automobiletorino.pl
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1. Warstwa papy -
izolacja pozioma

Izolacje fundamentéw —
diabel tkwi w szczegolach

Lukasz Bukowski, Specjalista ds. izolacji w firmie Torggler

foto: eksperci.net.pl

Izolacja fundamentéw — wazny i czesto zbyt lekkomys$lnie traktowany etap budowy domu.
Zle dobrana lub btedne wykonawstwo moze by¢ bardzo kosztowna niespodzianka dla inwestora.

O izolacjach fundamentéw, ich wy-
konywaniu oraz doborze materialéw
napisano wiele. Ciggle jednak wida¢
budynki, takze nowe, ktére ponownie
sg odkopywane i naprawiana jest w nich
izolacja. Prezentowany ponizej przyktad
izolacji nowo powstajacego domu moze
by¢ przestroga dla inwestoréw, a opi-
sane szczegdly wykonywania izolacji
moga by¢ elementami, na ktére zwré-
cimy uwage przy izolowaniu swojego
wymarzonego domu. Chcemy Paristwu
bowiem pokazaé¢, jak nalezy dbac o kaz-
dy szczegdl izolacji oraz konsekwencje
lekcewazenia rzetelnego przestrzegania
zasad sztuki budowlanej.

Zaczynajac od poczatku, czyli od krot-
kiej historii przedstawionego budynku.
Zlokalizowany jest on w terenie ze
spadkiem, narazony na do$¢ intensywne

dziatanie wody. W budynku wykonano
izolacje pozioma, pionowga oraz drenaz
na wysokosci tawy fundamentowe;j.

Przeanalizujemy kolejne etapy budo-
wy i sposoby izolacji.

Izolacja pozioma

Wykonano tawy fundamentowe, na
nich izolacje pozioma z papy. Projektant
w opisie technicznym zalozyt izolacje
pozioma fundamentéw: dwie warstwy
papy ukladanej na lepiku. Wykonawca
na fawach utozy? tylko jedng warstwe
papy, bez przesmarowania lepikiem,
wykonat to na wilgotnych tawach beto-
nowych (zdj. 1).

Sciana fundamentowa
Kolejnym etapem byl wybér materiatu
na $ciane fundamentowgy. Projektant

zaltozyl bloczek fundamentowy. Znajac
warunki terenu oraz obcigzenia wodne,
wykonawca zastosowal pustak fun-
damentowy. Okazalo sie to kolejnym
btedem. Dodatkowo wylano stupy zelbe-
towe w $cianie fundamentowej, ktérych
nie byto w projekcie. Nie analizujac
koniecznosci ich wykonania, nalezy
zwr6ci¢ uwage na jakos¢ ich wykonania
(zdj. 213).

Izolacja pionowa

Wykonawca zastosowal izolacje masa
typu KMB z wklejeniem dodatkowo
siatki wzmacniajacej. Pomyst byt dobry,
wykonanie - niestety — nie.

Grubo$¢ izolacji przeciwwodnej to
okoto 4 mm - po pomiarach w wielu
przypadkach stwierdzono jej grubosé
nawet ponizej 2 mm (zdj. 4). Wtapianie



I=0OLACJE

SPECJALISTYCZNE
MATERIALY BUDOWLANE

* hydroizolacje fundamentéw < farby specjalistyczne

* izolacje taraséw/balkonéw -+ Zzywice

* kleje specjalistyczne e wpusty

* iniekcje » profile Renoplast (regionalny dystrybutor)

Pomoc naszych doradcéw technicznych na budowie

Bostik  rggler [ Ml ToPwED

SCHOMBURG

BIURO/SKLEP: Lublin, ul. Gospodarcza 23€
tel. 81 451 1080, tel. kom. 727 495 000

CENY HURTOWE - SZEROKI ASORTYMENT

Wentylacja, klimatyzacja, rekuperacja

i Nasz asortyment:

© « centrale wentylacyjne i klimatyzacyijne;
* wentylatory tazienkowe, kanatowe, dachowe, $cienne, osiowe;
* nagrzewnice elektryczne i wodne;

* klapy przeciwpozarowe i oddymiajace;
* rekuperatory;

* filtry;

Osprzet do klimatyzaciji:

* rury miedziane;

* koryta instalacyjne;

* konsole;

 pompki skroplin;

* rurki i ksztaftki odprowadzania skroplin.

Wentylacja:
* kanaly i ksztattki wentylacyjne prostokatne oraz okragte;
* przepustnice;

* kratki, anemostaty i nawiewniki;

o ttumiki;

* czerpnie $cienne i dachowe;

* izolacje techniczne i akcesoria montazowe.

KominoX
: Sklep stacjonarny Sklep internetowy
pon.—pt.: 7-17, sob.: 7-13 www.wentylacja-klimatyzacja.eu
I OMINO Lublin, Szerokie 32 (wjazd od ulicy Nafgczowskiej) JesteSmy na allegro:

tel. kom. 517 302 190, wentylacja@kominox.pl allegro@kominox.pl
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2. 3. Wadliwie ulozony beton w stupie, brak wibrowania, liczne ,,raki” i szczeliny w utozeniu
kruszywa i mieszanki betonowej; 4. Pomiar grubosci izolacji; 5. Widoczny brak izolacji

siatki powinno byé wykonane natomiast
w taki sposéb, ze druga warstwa izolacji
catkowicie zastania siatke, ktéra musi
by¢ catkowicie wtopiona w izolacje. Po
dokonaniu odkrywek, stwierdzono wiele
uszkodzen izolacji (zdj. 5) oraz wystaja-
cg siatke elewacyjna (zdj. 6), ktéra w tym
przypadku zupelnie nie spelniata swojej
roli. Nieszczelno$ci izolacji pionowej
nastapily przez niedoszczelnienie miejsc
przejéc instalacji przez $ciane funda-
mentowa.

Izolacja byta zabezpieczona folig , ku-
betkowg”. Materiat ten, bardzo czesto
wykorzystywany przez ostatnie lata, ma
na celu:
= ochrone izolacji przed uszkodzeniami

podczas zasypywania i zageszczania

gruntu przy fundamencie;

= funkcje wentylujace po stronie
izolacji, poprzez pustki miedzy ,ku-
betkami”;

= funkcje izolacyjne od strony gruntu.

W opisie wszystko wydaje sie w porzad-
ku, w rzeczywistosci jest inaczej, o czym
$wiadczy praktyczne zastosowanie folii
»kubetkowej” na budowach. Ogladajac
budowane domy tatwo zauwazy¢, ze

w wiekszosci przypadkow folia ta stata
sie magazynem wody opadowej wnika-
jacej miedzy nig a izolacje budynkéw.
Systemowe zastosowanie folii , kubel-
kowej” wymaga bowiem wykorzystania
odpowiednich listew mocujacych, a to
jest praktycznie nie wykonywane na bu-
dowach. W dodatku, co przedstawiono
na zdj. 6, w wielu przypadkach zasypy-
wanie wykopéw przeprowadza sie przed
catkowitym wyschnieciem izolacji i uzy-
skaniem przez nig odpowiednich pa-
rametréw wytrzymalosciowych - folia
przykltadana jest do nie zaschnietej izo-
lacjii zasypywana. W efekcie nastepuje
uszkodzenie izolacji przez wgniecenie
»kubetkéw” w warstwe izolacji, a tym
samym zmniejszenie jej grubosci.

W opisywanym przypadku bezposred-
nim efektem braku szczelnosci izolacji
byto przedostawanie sie wody w miejscu
polaczenia tawy fundamentowej i $ciany
fundamentowej (zdj. 7).

Drenaz

I ostatni element z feralnej budowy

- drenaz. Zaprojektowany prawidlo-
wo, wykonany znowu niedoktadnie

- efektem byl brak odprowadzenia
wody od budynku, co spowodowato

jej gromadzenie sie i przedostawanie
pod posadzke budynku. W okresie
niskich temperatur woda pod wylewka
betonowa zamarzta i rozszerzajac swa
obojetnosci, powodowata efekt ,wysa-
dzinowy,” a tym samym wypychanie

i niszczenie wylewki betonowe;j.


http://zakpol-lublin.pl
http://www.hydrotech.lublin.pl

Lublin, ul. Mtyrska 11

tel. kom. 601 295 550, 881 737 838
ZAK PQL g-mail: zakpollublin@wp.pl

www.zakpol-lublin.pl

* tynki elewacyjne

Materiaiv b“dow ane Y * cement ¢ styropian

* cegfa » beton towarowy

* bloczki fundamentowe

* belit » beton komorkowy
* stropy teriva e stal

* systemy kominowe

TRANSPORT

Lublin, ul. Janowska 7c, tel./fax 81 534 24 65

—
_-_-_HYDROTECH www.hydrotech.lublin.pl

DORADZIMY WYMYSLIMY WYKONAMY
KOMPLEKSOWE ROZWIAZANIA Z ZAKRESU HYDRAULIKI SILOWEJ

SPRZEDAZ PRODUKCJA PROJEKTY REMONTY
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6. Widoczna nie zatopiona siatka wzmacniajjca oraz uszkodzenia po folii ,, kubelkowej”. 7. Widoczna wilgo¢ w miejscu styku pion-
-poziom. 8. Wynikiem podwyzszonej wilgotnosci bylo pojawienie si¢ wysolen oraz grzybéw plesniowych

Podsumowanie

O izolacjach - jak wspomniano - napi- Analizujac opisany przypadek, mozna  wtlasciciela obiektu przed ponownym

sano juz bardzo duzo, natomiast ana- stwierdzi¢, ze poszczegélne elementy odkopywaniem budynku i wykony-

lizujac obecny stan na budowach, dalej izolacji byly pomyslane prawidtowo, waniem nowej izolacji. Skoniczyto sie

mozna zaobserwowa¢ dwa podstawowe zawiodlo natomiast wykonanie i to na wstrzymaniem budowy na kilka miesie-

problemy: prawie kazdym etapie przebiegu prac cy oraz kosztownga naprawg — inwestor

= zle dobrany rodzaj izolacji do panuja- budowlano-izolacyjnych. Doktadne wydal ponownie kilkadziesiat tysiecy
cych warunkéw gruntowych; wykonanie poszczegélnych etapow ztotych. Obecnie toczy sie sprawa sado-

= niedokladnos$¢ wykonania poszczegdl-  izolacji z zachowaniem poszczegélnych wa przeciwko wykonawcy izolacji i od-
nych etapéw izolacji budynku. proceséw technologicznych uchronitlyby =~ wodnienia. @

REKLAMA

Malowanie
SPAWALNICTWO proszkowe

¢ ALU « MAGNEZ - TYTAN - INOX

Lublin, ul. Piekna 8

tel. 607 573 563 tel. 723 738 919

Lublin, ul. Nateczowska 73
(teren firmy Hanesco) biuro@lakiernia-proszkowa-lublin.pl
www.lakiernia-proszkowa-lublin.pl
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ISOVER Y

ISOVER

Isover Vario® XtraSafe
Inteligentny system izolacji cieplno-wil-
gotnosciowej dachéw skosnych réznego
typu oraz $cian zewnetrznych w syste-
mach szkieletowych. Umozliwia idealng
szczelno$¢ przegrody zima i zdolnosé jej
przewietrzania latem, zachowujac przy
tym niezmienne parametry przez caly
okres funkcjonowania budynku. System
sklada sie z folii paroizolacyjnej (Isover
Vario® XtraSafe o zmiennym oporze dy-
fuzyjnym S = 0,3-20,0 m), tagmy
montazowej do

nia folii do \ E:
konstruk- iy 2N
cji (Isover

Vario® Xtra- S
Fix) oraz tasmy *%;;
izolacyjnej o

wysokiej przyczep-
nosci.

mocowa-

Super-Mata Plus
Super-Mata Plus z niepalnej welny mine-
ralnej szklanej o doskonatym wspétczyn-

Program dla firm wy

konawczych

Isover

SAME RIRAM

Kup weltne
szklang ISOVER

IZOLUJ | ZYSKAJ!
Jak otrzyma¢ nagrode?

Wiytnlj etykiety z produktdw
premigwanych i wyslij je do
Biura Obstugi Promoc]i lub przekaz

niku przewodzenia
ciepla, jest wersjg
premium flago-
wego rozwigzania
marki do dachéw

=<3
skosnych — Super z :
Maty. Produkt wy- L § Ei
posazony zostal w g E )
praktyczna etykiete g H

z raczka utatwiajaca E =
transport. Super- - 0
-Mata Plus to spre- ’

zysta mata w rolce
wykonana z welny
mineralnej szklanej.
Przeznaczona jest do
izolacji termicznej i akustycznej dachéw
skosnych oraz wszystkich typowych
aplikacji, m.in. poddaszy uzytkowych i
nieuzytkowych, stropodachéw wentylo-
wanych, podiég, stropéw pomiedzy lega-
rami, czy $cian dzialowych. Super-Mate
Plus wyréznia doskonaty wspélczynnik
przewodzenia ciepta - A, = 0,032 W/mK.
Im nizsza warto$¢ tego parametru, tym
lepsza izolacja.

MPL Verbum 5.4

ul, Szelagowska 454
61-626 Poznan
info@rmistrzowierzolac).pl

ey
¥
Y
o
!

{l 1
Larejestruj sig na

wwwLmistrzowicizolac)l.pl
i wybierz nagrode

whatciwemu doradey ISOVER

Plyty z welny
mineralnej szklanej
Produkt stworzony gléwnie do zastoso-
wania w systemach tzw. lekkiej zabudo-
wy. Doskonate parametry akustyczne
pozwalaja na uzyskanie wysokich para-
metréw izolacyjnosci akustycznej przeg-
r6d budowlanych wznoszonych
przy wykorzystaniu Aku-Plyty.
Izolacja akustyczna: lekkich
$cian dzialowych, sufitéw pod-
wieszanych, oktadzin i obudéw
$ciennych. Produkt mozna wy-

korzystywac réw-
niez jako izola-
cje termiczna
iakustyczna:
$cian murowa-
nych warstwo-
wych, $cian o
konstrukcji szkieletowej

(drewnianej i stalowej), $cian ostonowych
hal jako wypelnienie profilowanych blach
ikaset, podlég na legarach.

www.isover.pl

REKLAMA

Biuro Obstugi | adres do wysyiki etykiet:
Infolinia: 61 825 OF 85
Pn-Pt w godz.: 9.00 - 17.00
Sprawdz szcregoly na:
www.mistrzowiel zolacj.pl
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Prawo zamoéwien publicznych
po nowelizaciji
Zmiany z perspektywy Wykonawcy cz. 1

Dnial8 kwietnia 2016 roku uplynat
termin implementacji dyrektyw Parla-
mentu Europejskiego i Rady z 26 lutego
2016 roku 2014/24/UE w sprawie zamé-
wien publicznych, uchylajacej dyrektywe
2004/18/WE oraz 2014/25/UE w spra-
wie udzielania zamoéwien przez podmio-
ty dzialajace w sektorach gospodarki
wodnej, energetyki, transportu i ustug
pocztowych, uchylajaca dyrektywe
2004/17/WE.

Rzadowy projekt ustawy o zmianie
ustawy Prawo zamoéwien publicznych
oraz niektérych innych ustaw wplynat
do Sejmu z bardzo duzym op6znieniem,
co spowodowato, ze prace nad projektem
rozpoczely sie dopiero 29 marca 2016
roku. Sposéb prac nad nowelizacja,

a tym bardziej zbyt krotki czas, jaki zos-
tal jej poswiecony, znacznie wplynety na
jako$¢ zapiséw, z ktérymi przyszio nam
sie zmierzy¢. Doprowadzilo to do tego,
ze zamiast planowanego uproszczenia
procedur, od ponad pé6t roku zaréwno
Zamawiajacy, jak i Wykonawcy zmagaja
sie z nowymi przepisami niejednokrot-
nie nie potrafigc poradzi¢ sobie z ich pra-
widlowg analizg i interpretacja.

22 czerwca 2016 roku Sejm przyjat
nowelizacje ustawy Prawo Zamoéwient
Publicznych (w dalszej czesci zwana
pzp), ktorej wiekszos¢ zmodyfikowanych

Katarzyna Pyrka

przepiséw weszta w zycie 28 lipca 2016
roku. Przyjeta regulacja jest najszersza
nowelizacja, z jaka mieliémy do czynie-
nia do tej pory w tym zakresie. Wpro-
wadzone zmiany dotycza zaréwno sfery
dzialan lezacych po stronie Zamawiajg-
cych, jak i Wykonawcow.

Nie ulega jednak watpliwosci, ze
kazdy Wykonawca, ktéry ma zamiar
ubiegac sie 0 zaméwienie publiczne, wi-
nien zapoznac si¢ z nowymi przepisami
w calosci, bowiem tylko w ten sposéb
w pelni pozna swoje prawa i obowigzki
okreslone przez nowy porzadek prawny.

Co wiecej, wprowadzone zmiany
nie sg ostatnimi. Komisja Europejska
w dalszym ciggu pracuje nad przepisami
regulujgcymi procedury zaméwien pub-
licznych. 30 stycznia 2017 roku uplynat
termin konsultacji w sprawie nowych
elektronicznych standardowych for-
mularzy ogloszen publikowanych w po-
$wieconym zaméwieniom publicznym
Suplemencie do Dziennika Urzedowego
Unii Europejskiej. Prowadzone konsulta-
cje poprzedzaja przygotowanie projektu
nowego rozporzadzenia w sprawie stan-
dardowych formularzy ogloszen, ktore
zastapi obowigzujace rozporzadzenie
2015/1986 (komunikat UZP z 17 stycz-
nia 2017 roku). Przy czym zauwazy¢
nalezy, ze polski ustawodaweca nie zre-

zygnowatl z zamiaru wprowadzenia do
porzadku prawnego zupelnie nowego
aktu normatywnego, ktérego celem be-
dzie zastgpienie malo przejrzystej i wie-
lokrotnie nowelizowanej ustawy Prawo
Zamoéwien Publicznych.

Ponadto od 22 czerwca 2016 roku
ustawa Prawo zaméwien publicznych
przeszla juz kilka dodatkowych zmian
na skutek nowelizacji odrebnych prze-
piséw np. ustawy z 21 pazdziernika
2016 roku o umowie koncesji na roboty
budowlane lub ustugi (Dz.U. poz. 1920)
czy ustawy z 7 lipca 2016 roku o zmianie
ustawy o dziatach administracji rzado-
wej oraz niektérych innych ustaw (Dz.U.
poz. 1250).

W niniejszym artykule postaram sie
przyblizy¢ i oméwié w skrdcie najistot-
niejsze w mojej ocenie modyfikacje,
na ktére Wykonawcy powinni zwréci¢
uwage.

Nowos¢ - plany zamoéowien
publicznych

Sporzadzanie przez Zamawiajacych
planu zamoéwien publicznych stanowi
novum w pzp. Zgodnie z aktualnym
brzmieniem art. 13a ust 1 pzp Zamawia-
jacy, o ktérych mowa w art. 3 ust. 1 pkt 1
i2 (w gtéwnej mierze beda to jednostki
sektora finanséw publicznych) oraz ich
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zwiazki, nie p6zniej niz 30 dni od dnia
przyjecia budzetu lub planu finansowe-
go przez uprawniony organ, sporzadzaja
plany postepowan o udzielenie zamé-
wien, jakie przewiduja przeprowadzi¢

w danym roku finansowym oraz za-
mieszczaja je na stronie internetowej.
Art. 13a ust. 1 ustawy pzp, okreslajacy
termin realizacji ww. obowiazku postu-
guje sie relatywnym terminem mak-
symalnym, tj. nie pézniej niz 30 dni

od dnia przyjecia przez zamawiajacego
budzetu lub planu finansowego. Tres¢
powyzszego przepisu oznacza zatem, iz
wraz z uplywem 30 dni od dnia zatwier-
dzenia przez zamawiajacego budzetu lub
planu finansowego, plan postepowan
realizowanych w oparciu o przepisy
ustawy pzp powinien zostac juz przygo-
towany i opublikowany na stronie inter-
netowej. Nalezy réwniez wskaza¢, ze po-
czatkiem biegu 30-dniowego terminu na
sporzadzenie oraz opublikowanie planu
postepowan jest przyjecie przez upraw-
nione organy budzetu lub planu finan-
sowego. Zgodnie z przepisami ustawy

z 27 sierpnia 2009 roku o finansach pub-
licznych (Dz.U. z 2016 roku poz. 1870

ze zm.), dalej zwanej uofp, budzet oraz
plan finansowy stanowig roczne plany

Robert Karwowski

dochodéw i wydatkéw oraz przychodéw
irozchodéw instytucji publicznych. Bu-
dzet, stosownie do tresci art. 211 uofp,
przyjmowany jest przez m.in. jednostki
samorzadu terytorialnego. Natomiast
plany finansowe dotycza funkcjono-
wania w szczegdlnosci samorzadowych
zaktadéw budzetowych (por. art. 15 ust.
2 uofp), agencji wykonawczych (art. 21
uofp) oraz instytucji gospodarki budze-
towej (art. 24 ust. 2 uofp). Powyzsze
oznacza, ze poczatku biegu wyzej wy-
mienionego terminu nie moze stanowic
przyjecie przez instytucje zamawiajace
innych aktéw niz budzet lub plan finan-
sowy (opinia prawna Urzedu Zaméwien
Publicznych).

Zapisy te obowiazuja poczawszy od
planéw za 2017 rok. O ile sama czynnos¢
planowania nie dotyczy Wykonawcéw,

o tyle informacja wtérna plynaca z usta-
wowego obowigzku moze mie¢ pozytyw-
ny wplyw na aktywnos¢ Wykonawcow.
Oczywiscie przepis doskonaty nie jest.
Nie naktada on jednoczesnego obowiaz-
ku aktualizowania planéw za kazdym
razem, gdy plany ulegna zmianie na
skutek potrzeb, ktérych nie dalo sie
weczeéniej przewidzie¢. W konsekwencji
mozemy mie¢ do czynienia z martwym

wymogiem ustawodawcy. Jednakze
istnieje duza szansa, ze Zamawiajacy
skrupulatnie podejda do ustawowego
wymogu, co w rezultacie moze stanowié¢
wsparcie dla Wykonawcéw w zakresie
wyszukiwania planowanych zaméwien
publicznych i rzetelnego przygotowania
sie do interesujacych ich postepowan.

Komunikacja Zamawiajacego
z Wykonawcami

Ustawodawca unijny zobligowal kraje
cztonkowskie do zelektronizowania
procedury zaméwien publicznych, co ma
nastapi¢ od 18 pazdziernika 2018 roku,
aw przypadku zamawiajacych central-
nych od kwietnia 2017 roku. Jednakze

w stosunku do postepowan rozpoczetych
inie zakonczonych przed 18 pazdzierni-
ka 2018 roku i przed 18 kwietnia 2017
roku (dla zamawiajacych centralnych)
wybor sposobu komunikacji bedzie uza-
lezniony od decyzji Zamawiajacego. Za-
tem wedle jego decyzji bedzie mégt zasto-
sowaé komunikacje pisemna, faksowg lub
tez droge elektroniczng. Zgodnie z no-
welizacja forma elektroniczna w zakresie
przekazywania Jednolitego Dokumentu
Zamoéwienia (w dalszej czesci JEDZ) be-
dzie obowigzywala od dnia 18 kwietnia

Warsztat i biuro
20-423 Lublin, ul. Piekna 8

tel. 606 973 317
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Orex jest firma Slusarsko-budowlana zajmujaca sie produkcja:
« przeset ogrodzeniowych « bram « furtek « krat « konstrukgji stalowych

Oferujemy profesjonalne malowanie proszkowe elementéw
o maksymalnych wymiarach 3000 x 1500 x 1800 mm

Oferujemy réowniez:
« automatyke do bram przesuwnych i skrzydtowych - siatki ogrodzeniowe
- ogrodzenia panelowe

Wybrane produkty transportujemy i profesjonalnie
montujemy zgodnie z zyczeniem klientow
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2018 roku. Ta istotna zmiana opisana
szczegotowo w art. 10a-10f pzp ma na
celu unowoczesnienie i uproszczenie
procedury. Jednakze w srodowisku Wy-
konawcéw budzi skrajne emocje. Nalezy
tu mie¢ na mysli w szczeg6lnosci kwestie
zwigzane z poziomem zabezpieczenia
sktadanych w formie elektronicznej ofert
czy tez wnioskéw o dopuszczenie do
udzialu w postepowaniu. O ile art. 10b
pzp obliguje Zamawiajacego, by narze-
dzia i urzadzenia wykorzystywane do
komunikacji z wykonawcami przy uzyciu
srodkéw komunikacji elektronicznej

oraz ich wlasciwosci techniczne byly
niedyskryminujace, ogélnie dostepne
oraz interoperacyjne z produktami stuza-
cymi elektronicznemu przechowywaniu,
przetwarzaniu i przesytaniu danych be-
dacymi w powszechnym uzyciu oraz nie
mogly ogranicza¢ wykonawcom dostepu
do postepowania o udzielenie zaméwie-
nia, to brak tu wzmianki o odpowiednich
zabezpieczeniach przekazywanych infor-
macji. Dlatego tez wéréd Wykonawcow
szerzy sie poglad, by w przypadku braku
doprecyzowania i unormowania tych
niejasnosci przez Ustawodawce, zwracaé
szczegdlng uwage na odpowiednie zabez-
pieczenia przekazywanych informacji
np. dla uniemozliwienia otwarcia oferty
w celu zapoznania sie z nia przed uply-
wem terminu okreslonego w Specyfikacji
Istotnych Warunkéw Zaméwienia.

Skladanie ofert oraz warunki
udzialu w postepowaniu
Nowelizacja pzp caltkowicie odmienita
spos6b skladania ofert przez Wykonaw-
céw. Wprowadzone zmiany - z punktu
widzenia Wykonawcy - wydluzytly
procedure i dodatkowo jg skompli-
kowaty. W obecnym stanie prawnym
ustawodawca przewidzial jako obo-
wigzkowe zlozenie jedynie Jednolitego
Europejskiego Dokumentu Zaméwienia
(JEDZ) lub tez - w postepowaniach po-
nizej progdéw unijnych - odwiadczenia
Wykonawcy. Natomiast dokumenty
potwierdzajace, ze Wykonawca nie
podlega wykluczeniu i spelnia warunki
udzialu w postepowaniu oraz spelnia
kryteria selekcji, ztozy jedynie Wyko-
nawca, ktérego oferta zostala najwyzej
oceniona. Nalezy tu zwrécic¢ uwage, ze
zgodnie z art. 26 ust 1 pzp dokumenty
potwierdzajace powyzsze okolicznosci
skladane w odpowiedzi na wezwanie
Zamawiajacego majg by¢ aktualne

na dzien ich ztozenia! Jest to istotna
zmiana, bowiem przed nowelizacja
wszystkie wymagane przez Zamawia-
jacego w SIWZ dokumenty, zaréwno te
zlozone wraz z oferta, jak i te podlega-
jace uzupelnieniu, mialy by¢ aktualne
na dzien sktadania ofert.

mgr Katarzyna Pyrka

magister administracji Wydziatu Prawa

i Administracji Uniwersytetu Marii Curie-Sktodowskiej
w Lublinie, praktyk z 10-letnim do$wiadczeniem

w zakresie zaméwien publicznych, Dyrektor Dzialu
Zamoéwien Publicznych w duzej firmie o statusie
Wykonawcy, doradca, cztonek Ogélnopolskiego
Stowarzyszenia Konsultantéw Zaméwien Publicznych.
Kontakt: katarzyna.pyrka.pzp@gmail.com

Istotna zmiane zauwazy¢ nalezy réw-
niez w nowo okreslonych warunkach
udzialu w postepowaniu. Znowelizowa-
ny art. 22 w ust. 1b wskazuje, ze moga
one dotyczy¢:
= kompetencji lub uprawnieni do pro-

wadzenia okres$lonej dziatalnosci za-

wodowej, o ile wynika to z odrebnych
przepisow;
= sytuacji ekonomicznej lub finansowej;
= zdolnosci technicznej lub zawodowe;j.

Jednoczeénie ust. 1a méwi, ze $rodki
dowodowe wymagane w celu potwier-
dzenia spelniania warunkéw udziatu

w postepowaniu okreslone zostaty

w sposéb proporcjonalny do przedmiotu
zamoéwienia oraz umozliwiajacy ocene
zdolno$ci Wykonawcy do nalezytego
wykonania zaméwienia, w szczeg6lnosci
wyrazajac je jako minimalne poziomy
zdolnosci.

Jak wiadomo, nie zawsze mozliwy jest
samodzielny udzial w prowadzonym
postepowaniu, szczegélnie jezeli cho-
dzi o wykazanie spelniania warunkéw
udzialu w postepowaniu. Ustawodawca
w tym zakresie pozostawil uprawnienie
plynace aktualnie z art. 22a ust. 1 pzp,
tj. mozliwo$¢ postugiwania sie zasobami
podmiotu trzeciego na potrzeby danego
postepowania potwierdzone stosownym
zobowigzaniem tegoz podmiotu trzecie-
go. Jednakze nalezy pamieta¢, ze zgod-
nie z art. 22a ust. 2 pzp wykorzystanie
przekazanych zasobéw musi mie¢ realny
charakter przez caly czas realizacji
przedmiotu zamoéwienia, co Wykonawca
musi skutecznie udowodni¢ Zamawiaja-
cemu. Inaczej méwiac - podmiot trzeci
de facto musi przedstawi¢ zobowigza-
nie uczestnictwa w procesie realizacji
w zakresie okreslonym w zobowigzaniu.
W nowym stanie prawnym skutkiem
skorzystania przez Wykonawce z poten-
cjalu podmiotu trzeciego jest obligato-
ryjne badanie przez Zamawiajacego, czy
wobec podmiotu trzeciego nie zachodza
przestanki wykluczenia, o ktérych
mowa w art. 24 ust. 1 pkt 13-22 oraz
ust. 5 pzp. Wykonawca wraz z podmio-
tem trzecim odpowiada solidarnie, jesli
Zamawiajacy poniesie szkode na skutek
nie udostepnienia zasobéw, do ktérych

udostepnienia podmiot trzeci sie zobo-
wiazal, chyba ze nie udostepnienie nie
wynika z jego winy.

Powotujac sie na zasoby podmiotu
trzeciego, wraz z oferta nalezy zlozy¢
o$wiadczenie (w przypadku postepowa-
nia ponizej progéw unijnych) lub JEDZ
(w przypadku postepowania powyzej
progéw unijnych) dla podmiotu trzeciego.
Zamawiajacy, ktéry stwierdzit podczas
badania i oceny ofert, ze potencjal pod-
miotu trzeciego udostepniony Wykonaw-
cy nie potwierdza spelniania warunkéw
udzialu w postepowaniu, ewentualnie
wobec tego podmiotu zachodza przestan-
ki wykluczenia, winien wezwa¢ Wyko-
nawce do zastapienia podmiotu trzeciego
innym podmiotem badz tez zobligowa¢
Wykonawce do samodzielnego wykona-
nia cze$ci zaméwienia objetej wczesniej
zobowigzaniem podmiotu trzeciego.

W tym miejscu nalezy zauwazy¢ bar-
dzo wazng rzecz. Ot6z - zgodnie z art.
22a ust. 1 - Wykonawca, w celu wyka-
zania spelniania warunkéw udziatu
w postepowaniu, nie moze powotywac
sie na kompetencje i uprawnienia do
prowadzenia okreslonej dziatalnosci
zawodowej posiadane przez inny pod-
miot. Do kompetencji czy uprawniert
zaliczy¢ nalezy m.in. koncesje, licencje
czy tez zezwolenia, ktére przypisane sa
konkretnemu podmiotowi spelniajace-
mu szczegblne warunki wymagane do
ich uzyskania i jako takie nie moga by¢
przenoszone na inne podmioty. I na ko-
niec tej czesci najciekawsza nowinka:

Art. 22d ust. 2 pzp ,,Zamawiajacy
moze, na kazdym etapie postepowania,
uznaé, ze wykonawca nie posiada wyma-
ganych zdolno$ci, jezeli zaangazowanie
zasobéw technicznych lub zawodowych
wykonawcy w inne przedsiewziecia
gospodarcze wykonawcy moze miec
negatywny wplyw na realizacje zamoé-
wienia”. @

W nastepnym numerze m.in.:
podstawy wykluczenia wedlug

nowych zasad, zmiany w $rodkach
ochrony prawnej, Jednolity Europejski
Dokument Zaméwienia i nowe

zasady sktadania oswiadczenia

o przynaleznosci do grupy kapitatowej.
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Zakup nowego samochodu, szczegélnie uzytkowego, to inwestycja majgca dtugoterminowe
konsekwencje. Zanim wybierzemy, warto obok ceny zakupu uwzgledni¢ kilka
kluczowych kosztowych pozycji eksploatacyjnych.

do 120 tys. km. Do konfrontacji 4
z jego najbardziej zblizona specy-
fikacyjnie konkurencja trafil po-
pularny w ofercie Opla Movano
Furgon 2.3 CDTI 136 KM MT6
z systemem Start/Stop, z nape-
dem na przednig o3, z dlugim
nadwoziem i $rednig wysokos-
cig dachu.

Poréwnanie objelo cztery
rodzaje kosztéw, ponoszo-
nych w czasie uzytkowania
samochodu (zwane razem TCO, z ang.
Total Cost of Ownership):

Kwestie, ktére maja szczegdlne znaczenie
podczas ostatecznej decyzji to potwier-
dzona niezawodnos¢ modelu, przewidy-
wana utrata wartosci, parametry tech-
niczne i eksploatacyjne auta oraz poziom
wyposazenia w cenie bazowej samochodu.
Najtrudniejsze do poréwnania, a za-
razem ogromnie istotne, sg koszty uzyt-
kowania naszego narzedzia pracy, czyli
wydatki zwigzane z eksploatacja auta,
zuzyciem paliwa, serwisowaniem, czescia-
mi wymagajacymi wymianie, czy ubezpie-
czeniem samochodu. Wydatki te decyduja

stuga serwisowa w stacjach Opla zajmuje

o wysoko$ci naszej inwestycji przez kilka

kolejnych lat. = utrata wartosci pojazdu, malo czasu, a szacowane koszty wymiany
Firma EurotaxGlass’s Polska Sp. z 0.0. = zuzycie paliwa, czesci eksploatacyjnych s relatywnie
opublikowala rzetelne poréwnanie najpo- ~ ® serwis i eksploatacja, atrakcyjne. Co wazne, estymowany spa-

pularniejszych modeli z duzego segmentu  ® koszty ubezpieczenia. dek wartosci po 3 latach jest jednym z naj-

lekkich furgonéw dostawczych o dopusz-
czalnej masie catkowitej 3,5 tony pod ka-
tem kosztéw uzytkowania tych pojazdéw.
Uwzgledniono w nim auta o mozliwie
zblizonych parametrach i osiggach, czyli

o podobnych silnikach, wersjach nadwozia
i parametrach funkcjonalnych. W badaniu
przyjeto 36-miesieczny okres kontrakto-
wy, z maksymalnym przebiegiem lacznym

Wyniki analizy przedstawiono w tabeli
ponizej.

Zwyciezca okazal si¢ Opel Movano.
Raport EurotaxGlass’s Polska przedstawia
duze atuty kosztowe Opla. W odniesieniu
do najgrozniejszych konkurent6w w zesta-
wieniu, Movano Furgon L3H2 2.3 CDTI
ma wyjatkowo oszczedny silnik, jego ob-

nizszych.

Opel Movano jest dostepny w wersjach
o r6znych dlugosciach nadwozia i wyso-
kosciach dachu, z przednim lub tylnym
napedem, w wersji Furgon z pojedyncza
lub podwéjna kabing, w wersjach osobo-
wych Kombi i Bus oraz jako podwozie do
zabudowy, platforma lub fabrycznie przy-
gotowany do zabudowy specjalistycznej.

Wyniki raportu TCO Spétki EurotaxGlass’s Polska sp. z o0.0. Prezentacja 6 pierwszych miejsc.

Marka 1. Opel 2. Nf;l:;ezdes— 3. Ford 4. Fiat 5. Renault 6. Iveco
Model Movano il]’;; l;;?:;': Transit 350 Ducato 35 MJ r;::;;:fki Daily 35513V
CDTIL3H2 (14 m?) L3H2 Trend L3H2 Clim (16 m?)
Moc [kW/KM] 100/136 95/129 92/125 96/130 100/136 93/126
Okres [mies.]/calkowity przebieg [km] 36/120 000 36/120 000 36/120 000 36/120 000 36/120 000 36/120 000
Cena zakupu 125540zt 141 808 zt 133492 z1 132 028 zt 137391zt 139359 zt
TCO - calkowity koszt uzytkowania 136 085 21 136131 zt 140 735 zt 143972 zt 144 769 zt 146 712 zt
[brutto] +46 2t/ +0,03% | +4650zt/+3,4% | +7887zt/ +5,8% | +8684 zt/ +6,4% | +10626 zt / +7,8%
Utrata wartosci pojazdu 68641 zt 65313zt 73777 zt 75071 zt 79 601 zt 65 796 zt
Uzytkowanie 67 444 z1 70 818 zt 66 958 zt 68902 zt 65169 zt 80915zt
Rejestracja (tablice zwykte) 198 zt 198 zt 198 zt 198 zt 198 zt 198 zt
Ubezpieczenie pakietowe 11 946 zt 13902 zt 12206 zt 11999 zt 12194zt 13526 z1
Paliwo (w cyklu mieszanym) 34354zt 37385zt 36 879 zt 36879 zt 34354zt 43953 zt
Opony standardowe 9123zt 9942 zt 7280zt 7644 zt 9123zt 9122zt
Serwis 3841zt 2991zt 2276 z1 3605zt 3446zt 3773zt
Eksploatacja 7983 zt 6401 z1 8120zt 8576 zt 5854 zt 10344 zt

Zrédto: Oprac. wlasne na podst. publikacji General Motors Poland Sp. z o.0. dotyczacej wynikéw raportu TCO Spétki EurotaxGlass’s Polska sp. z 0.0. z czerwca 2016 1.
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Zamosc¢, ul. Starowiejska 4, tel. 84 530 70 50
Dzial samochodéw dostawczych: tel. 609 728 593
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Niedozwolone klauzule umowne
w sprzedazy konsumenckiej

adw. dr Rafal Choroszynski

Powszechnie wiadomo, ze w prawie cywilnym obowiazuje zasada swobody uméw.
Oznacza ona w skrécie, iz strony moga uméwic sie o wszelkie $wiadczenia,
ktére sg mozliwe faktycznie i nie s sprzeczne z prawem.

Z uwagi na specyfike stanu faktycz-
nego, np. korzystania z komunikacji
miejskiej, wysylania listéw i przesylek,
nabywania rzeczy w sklepach inter-
netowych, zawierania uméw ubezpie-
czenia itd., kazdorazowe zawieranie
umowy przez negocjowanie jej szczeg6-
16w nie byloby mozliwe. Z tego powodu
obowiazuja w obrocie wzorce umowne
lub regulaminy $wiadczenia ustug albo
ogdlne warunki uméw i przystapienie
przez konsumenta do wykonania
umowy uwaza sie za zaakceptowanie
takiego wzorca. Taka sytuacja stwarza
pole do naduzy¢, bowiem pozwala pod-
miotowi dominujacemu na wprowadze-
nie do umowy zapiséw, naruszajacych
prawa konsumenta i nie pozwalajacych
na ochrone jego indywidualnych inte-
reséw.

Chroniac konsumenta

W panstwach Unii Europejskiej prob-
lem ten zauwazono juz ponad 25 lat
temu i wydano dyrektywe Rady Unii
Europejskiej nr 93/13/EWG z 5 kwiet-
nia 1993 roku w sprawie nieuczciwych
warunkéw w umowach konsumenckich
(Dz.Urz. UE 1993 L 95/29 ze zm.).
Prawo polskie dokonato implementacji
tej dyrektywy poprzez wprowadzenie
w 2000 roku do Kodeksu cywilnego
art. 385(1) i nastepnych, ktére wpro-
wadzaja instytucje niedozwolonych
postanowien (klauzul) umownych,
ktére bywaja tez nazywane ,klauzulami
abuzywnymi” (z ang. abuse — naduzy-
cie), ktorych celem jest stworzenie
instrumentu ochrony konsumenta jako
strony ekonomicznie stabszej. Przepis
ten stanowi, ze postanowienia umowy
zawieranej z konsumentem nieuzgod-
nione indywidualnie nie wiaza go, jezeli
ksztattuja jego prawa i obowigzki w spo-
s6b sprzeczny z dobrymi obyczajami,
raz3co naruszajac jego interesy. Zapis
ten nie dotyczy postanowien okreslaja-
cych gléwne $wiadczenia stron, w tym
cene lub wynagrodzenie, jezeli zostaly
sformutowane w sposéb jednoznaczny
ijednocze$nie wprowadza regulacje, iz
strony s3 zwigzane umowga w pozosta-
tym zakresie.

Nieuzgodnione indywidualnie po-
stanowienia umowsa to te, na ktérych
tres¢ konsument nie mial rzeczywistego
wplywu. W szczegélnosci odnosi sie to do
postanowien umowy przejetych z wzorca
umowy zaproponowanego konsumento-
wi przez kontrahenta. Kolejne przepisy
zawieraja pomocnicza regule interpreta-
cyjna, ktéra nakazuje w razie watpliwosci
uznawac za niedozwolone postanowienia
umowne 23 klauzule wymienione w prze-
pisie art. 385(2) k.c., ktére:

1. wylaczaja lub ograniczajg odpo-
wiedzialnos$¢ wzgledem konsu-
menta za szkody na osobie;

2.  wylaczaja lub istotnie ogranicza-
ja odpowiedzialnos$¢ wzgledem
konsumenta za niewykonanie lub
nienalezyte wykonanie zobowig-
zania;

3. wylaczaja lub istotnie ograniczaja
potracenie wierzytelnosci konsu-
menta z wierzytelnoscig drugiej
strony;

4. przewiduja postanowienia,

z ktérymi konsument nie miat
mozliwosci zapoznac sie przed za-
warciem umowy;

5.  zezwalajg kontrahentowi kon-
sumenta na przeniesienie praw
i przekazanie obowigzkéw wy-
nikajacych z umowy bez zgody
konsumenta;

6. uzalezniaja zawarcie umowy od
przyrzeczenia przez konsumenta
zawierania w przyszlosci dalszych
uméw podobnego rodzaju;

7.  uzalezniaja zawarcie, tres¢ lub wy-
konanie umowy od zawarcia innej
umowy, niemajacej bezposrednie-
go zwigzku z umowa zawierajaca
oceniane postanowienie;

8. uzalezniajg spetnienie swiadcze-
nia od okolicznosci zaleznych
tylko od woli kontrahenta konsu-
menta;

9.  przyznaja kontrahentowi konsu-
menta uprawnienia do dokonywa-
nia wigzacej interpretacji umowy;

10. uprawniajg kontrahenta konsu-
menta do jednostronnej zmiany
umowy bez waznej przyczyny
wskazanej w tej umowie;

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

przyznaja tylko kontrahentowi
konsumenta uprawnienie do
stwierdzania zgodnosci $wiad-
czenia z umowsa;

wylaczaja obowigzek zwrotu
konsumentowi uiszczonej zapta-
ty za $wiadczenie niespelnione
w calosci lub czedci, jezeli kon-
sument zrezygnuje z zawarcia
umowy lub jej wykonania;
przewiduja utrate prawa zadania
zwrotu $wiadczenia konsumenta
spelnionego wczesniej niz $wiad-
czenie kontrahenta, gdy strony
wypowiadaja, rozwigzuja lub
odstepuja od umowy;
pozbawiaja wylacznie konsu-
menta uprawnienia do rozwigza-
nia umowy, odstapienia od niej
lub jej wypowiedzenia;
zastrzegaja dla kontrahenta kon-
sumenta uprawnienie wypowie-
dzenia umowy zawartej na czas
nieoznaczony, bez wskazania
waznych przyczyn i stosownego
terminu wypowiedzenia;
naktadaja wylacznie na konsu-
menta obowiagzek zaplaty usta-
lonej sumy na wypadek rezyg-
nacji z zawarcia lub wykonania
umowy;

nakladajg na konsumenta, ktéry
nie wykonat zobowigzania lub
odstapil od umowy, obowigzek
zaplaty razaco wygérowanej kary
umownej lub odstepnego;
stanowia, ze umowa zawarta na
czas oznaczony ulega przedlu-
zeniu, o ile konsument, dla kté-
rego zastrzezono razaco krotki
termin, nie zlozy przeciwnego
o$wiadczenia;

przewiduja wylacznie dla kon-
trahenta konsumenta jedno-
stronne uprawnienie do zmiany,
bez waznych przyczyn, istotnych
cech é§wiadczenia;

przewiduja uprawnienie kontra-
henta konsumenta do okreslenia
lub podwyzszenia ceny lub wy-
nagrodzenia po zawarciu umowy
bez przyznania konsumentowi
prawa odstapienia od umowy;
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ukoriczyt studia na Wydziale Prawa i Admi-
nistracji UMCS oraz na Wydziale Filozofii

i Socjologii UMCS. W latach 1996-1998 od-
bywat aplikacje sadowa w Sadzie Okregowym
w Lublinie, a wlatach 1998-2001 aplikacje
adwokacka w Okregowej Radzie Adwokackiej
w Lublinie (patron adw. Jerzy A. Sieklucki). Od
2001 roku prowadzi Indywidualng Kancelarie
Adwokacka.

W latach 2004-2006 byt Zastepca Sekreta-
rza Okregowej Rady Adwokackiej w Lublinie.
Adiunkt na WFiS UMCS w Lublinie. Czlonek
Komisji Szkolenia ORA w Lublinie, wykta-
dowca i egzaminator, patron 15 aplikantéw
adwokackich, prowadzacych obecnie wtasne
Kancelarie Adwokackie. Specjalizuje sie w pra-
wie cywilnym, gospodarczym, karnym.

21. uzalezniaja odpowiedzialno$¢
kontrahenta konsumenta od
wykonania zobowiazan przez
osoby, za posrednictwem ktérych
kontrahent konsumenta zawiera
umowe lub przy ktérych pomocy
wykonuje swoje zobowiazanie,
albo uzalezniaja te odpowiedzial-
no$¢ od spelnienia przez konsu-
menta nadmiernie ucigzliwych
formalnosci;

22. przewiduja obowigzek wykonania
zobowigzania przez konsumenta
mimo niewykonania lub nienale-
zytego wykonania zobowiazania
przez jego kontrahenta;

23. wylaczaja jurysdykcje sadow pol-
skich lub poddaja sprawe pod roz-
strzygniecie sadu polubownego
polskiego lub zagranicznego albo
innego organu, a takze narzucaja
rozpoznanie sprawy przez sad,
ktéry wedle ustawy nie jest miej-
scowo wlasciwy.

Jak wiec widac sa to zwlaszcza klau-
zule ograniczajace badz wylaczajace
odpowiedzialno§é stron (pkt 1, 2, 3,
23), klauzule przekazujace jednej ze
stron kontrole nad trescig postanowien
iwykonaniem umowy (pkt 9-11, 1-15,
18-20, 23), albo klauzule ksztaltujace
w sposéb nieréwnowazny czas trwania
umowy (pkt 10, 14-15, 18).

Jak wyraznie wynika z brzmienia
przepiséw, sformulowany przez usta-
wodawce katalog 23 postanowien nie
zawiera klauzul niedozwolonych, nie
jest wiec ani zamknietg, ani otwartg ich
lista, bowiem ustanawia on tylko reguly
interpretacyjne przy analizie konkret-
nych zapiséw konkretnych uméw.

W rzeczywistosci klauzul abuzywnych
jest okoto 7000 i liczba ich powieksza sie

rocznie o okoto 50-100. Ustawodawca
bowiem, oprécz zmiany przepiséw Ko-
deksu cywilnego wprowadzit réwniez
zmiany do przepiséw proceduralnych

— Kodeksu Postepowania Cywilnego

w unormowaniach art. 479(36)-479(45).
Ich tre$cig wprowadzone zostalo zu-
pelnie nowe postepowanie w sprawach

0 uznanie postanowien wzorca umowy
za niedozwolone, ktére toczy sie wylacz-
nie przed Sadem Okregowym w War-
szawie — Sagdem Ochrony Konkurencji

i Konsumentéw.

Klauzule abuzywne w UOKIiK
Istotnym organem w tym zakresie jest
réwniez Urzad Ochrony Konkurencji

i Konsumentéw, bowiem Prezes tego
Urzedu prowadzi rejestr klauzul uzna-
nych za niedozwolone. Rejestr ten
powieksza sie co roku z r6znga intensyw-
noscia, a wpisanie danego postanowie-
nia umownego do rejestru powoduje,

iz jest ono uznawane z mocy prawa

za niedozwolone i na taka jego ceche
mozna powolywac sie w kazdej sytuacji
faktycznej.

Co wiecej, posiadanie i postugiwanie
sie wzorcem umowy z klauzulami abu-
zywnymi moze prowadzi¢ do ukarania
grzywna przez Prezesa UOKiK i prze-
graniem sprawy przed Sagdem Ochrony
Konkurencji i Konsumentéw. Ta sytua-
cja prawna spowodowala pewng aberra-
cje, bowiem szereg kancelarii prawnych
zaczelo specjalizowaé sie w wyszu-
kiwaniu na stronach internetowych
rozmaitych firm zapiséw o charakterze
zakazanym, a nastepnie wrecz szanta-
zowac przedsiebiorcéw, iz w przypadku
braku ptatnosci okreslonej sumy na ich
rzecz bedg sktada¢ sprawy do UOKiK
lub Sadu. Obecnie to zjawisko prze-
brzmialo, ze wzgledu na zmiane mode-

lu kontroli abstrakcyjnej postanowien
wzorcéw umowy z sgdowej na admini-
stracyjno-sadowa, ktéra jest realizo-
wana przez Prezesa UOKiK i dlatego do
rejestru trafiaja klauzule tylko w tych
sprawach, w ktérych wniesiono pozwy
do SOKiK przed 17 kwietnia 2016 roku.
W nowych sprawach rozstrzygniecia
dotyczace stosowania niedozwolonych
postanowient wzorcéw umowy wynikaja
z decyzji Prezesa UOKiK i publikowane
sa w bazie decyzji na stronie interneto-
wej UOKIiK.

Reasumujac, z punktu widzenia
przedsiebiorcy, nalezy zwréci¢ uwage
czy przypadkiem wzorzec umowy,
ktérym postuguje sie firma nie posiada
zapiséw stanowiacych klauzule niedo-
zwolong, bowiem konsekwencje takiego
stanu rzeczy moga by¢ dotkliwe z uwagi
na mozliwo$¢ nalozenia sankeji.

Z punktu widzenia konsumenta
za$ istotna jest znajomo$¢ praw os6b
zawierajacych umowy o charakterze
konsumenckim i skorelowanych z nimi
obowigzkéw przedsiebiorcéw, aby nie
dochodzito do klasycznych i podrecz-
nikowych przykladéw wystepowania
klauzul, jakimi byto np. nie uznawanie
reklamacji dostarczonej przesytki
z uwagi na brak jej rozpakowania przy
kurierze i spéznione zgloszenie uwag
izastrzezen. Co prawda znajomo$¢ pra-
wie 7000 klauzul wydaje sie by¢ trudna
do wykonania, ale w razie watpliwosci
wiadomo bedzie gdzie szukac wiedzy
o tym, czy prawa konsumenckie nie sg
tamane przez nieuczciwego przedsie-
biorce. ®

Jezeli mieliby Pafistwo zyczenie, aby

zajg¢é sie jakimis zagadnieniami w sposéb
dokladniejszy, prosze o kontakt z redakcjg:
informator@ihz.pl


https://sip.lex.pl/#/hipertekst/16785996_art(385(3))_1?pit=2017-03-13
https://sip.lex.pl/#/dokument/16786199?cm=DOCUMENT%23art(479(36))
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Odwrécony VAT —
branza do gory nogami

Przemyslaw Cybul, Polska Federacja Budownictwa

Jednym z gltéwnych zadan potaczonych Ministerstw Rozwoju oraz Finanséw jest ograniczenie
przestepstw na tle podatkowym, zalatanie luki podatkowej i walka z szarg strefs.

Polska Federacja Budownictwa popiera
oczywiscie wszelkie dzialania majace na
celu poprawe warunkéw funkcjonowa-
nia uczciwych przedsiebiorcéw i bacznie
obserwuje efekty prowadzonych przez
wladze dziatan.

Okazuje sie jednak, ze — wedlug
przedsiebiorcé6w — wprowadzane przez
rzad w ostatnim czasie zmiany, w wiek-
szo$ci z nimi nie konsultowane, nie zaw-
sze okazuja sie pomystami trafionymi.
Tematem, ktéry w ostatnich miesigcach
wyjatkowo ,rozgrzal” branze, jest temat
odwréconego obcigzenia podatkiem
VAT w ustugach budowlanych. Projekt
nowelizacji ustawy o VAT pojawit sie na
poczatku IV kwartatu 2016 roku, a wraz
z nim duze watpliwosci wlascicieli firm
wykonawczych oraz dystrybutoréw.
Wprowadzenie nowych przepiséw
wymusza bowiem na przedsiebiorcach
przeprowadzenie szeregu zmian w ich
systemie ksiegowym. Okazuje sie to
niezwykle ucigzliwe dla matych, kilkuo-
sobowych firm wykonawczych. Poziom
skomplikowania zmian zmusza czesto
wlascicieli tych firm do wysytania pra-
cownikéw ksiegowosci na szkolenia czy
korzystania z ustug firm doradztwa
podatkowego — generuje wiec dodatkowe
koszty.

Klasyfikacja ustug, ktérych dotyczy
odwrotne obcigzenie, odbywa sie na
podstawie PKWiU. Warto zaznaczyd,
ze mechanizm odwrotnego obcigzenia
nie dotyczy odbiorcy finalnego - konsu-
menta. Tutaj rozliczenie odbywa sie na
podstawowych zasadach. Srodowisko
budowlane jest zgodne co do jednego
— sama idea jest sluszna, ale dalsze kom-
plikowanie prawa podatkowego, zamiast
jego uproszczenia, jest krokiem wstecz.
Wtasciciel jednej z budowlanych firm
wykonawczych tak komentuje wprowa-
dzone zmiany: - Zmiany skomplikowaly
funkcjonowanie, bo jak kazda zmiana, na
wstepie wymaga nauczenia i przyzwyczaje-
nia. Skomplikowanie przepiséw wprowadza
chaos i niepewnosc. Do tego zwiekszenie
restrykcji za bledy nie wyglgda zbyt dobrze.

Zaczynam sie czuc nie jak przedsiebiorca,
ale jak zlodziej, na ktérego zastawia sie
putapki, czekajgc na blqd, zeby go dotkliwie
ukarac.

Przedsiebiorcy obawiaja sie ponadto
o plynnos¢ finansowg — sami przy za-
kupach beda musieli naliczy¢ nalezny
VAT, a nie pobierajac go od klienta, bedg
musieli czekac¢ na zwrot tego podatku
z Urzedu Skarbowego, co, jak sami twier-
dza, nie jest procedura prosta i bezboles-
na. Ksiegowa innej firmy dystrybucyjno-
-wykonawczej komentuje nowelizacje
ustawy w nastepujacy sposéb: — W naszej
firmie wykonawstwo robét budowlanych
zostaje ,wywrdcone do gory nogami” po
wejsciu w Zycie niejasnych przepiséw o od-
wrotnym obcigzeniu. Mato tego, to jeszcze
pogrqzy firmy podobne do naszej.

To jednak nie wszystkie watpliwosci.
Oto kolejny glos przedstawiciela branzy
budowlanej. — My, jako wykonawcy, jestes-
my postawieni na z gory przegranej pozycji
z uwagi na to, ze préba rozliczenia robét bu-
dowlanych zaczyna pochtaniac bardzo duzo
czasu. Miedzy innymi na to, aby prawidto-
wo sklasyfikowac dang robote. A gdzie czas,
ktory powinien by¢ poswiecony na szukanie
nowych zadan, robot i przetargéw, aby za-

pewnié funkcjonowanie firmy? Na pytanie,
jak sobie radzg z ta nowa podatkowa
rzeczywisto$cia, odpowiadaja w sposéb
nastepujacy: — Czy sobie radzimy? Okaze
sie przy najblizszej kontroli...

Kolejng zmiang, ktéra weszta w zycie
od 1 marca br., jest nowelizacja ustawy
o Kodeksie karnym. Wprowadzone
zmiany, podobnie jak odwrécony VAT,
maja na celu wyeliminowanie z rynku
przestepcéw podszywajacych sie pod
przedsiebiorcéw, w tym réwniez pod-
mioty biorgce udzial w procederze tzw.
karuzel VAT. W efekcie ma to prowadzi¢
do uszczelnienia systemu podatkowego.
W mysl nowo powstalych przepiséw, tj.
art. 270a oraz art. 271a kk, przestepca
wystawiajacy i uzywajacy faktury ze
stawka VAT 8% pod pozorem wykonania
ustugi budowlanej i ktéry ,z popelnienia
przestepstwa uczynil sobie state Zrédto
dochodu” moze spodziewac sie kary po-
zbawienia wolnosci od 3 do nawet 25 lat!

Polska Federacja Budownictwa jest
przekonana, ze wprowadzone od 1 mar-
ca przepisy pomoga uczciwym przed-
siebiorcom wygrywaé na rynku z nie-
uczciwa konkurencja, ktéra do tej pory
pozostawatla bezkarna. @

Polska Federacja

www.pfb.org.pl

Budownictwa

20-380 Lublin, ul. Gtuska 86, tel. 663 999 995

Zostan
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fanem!
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Lubartow, Mieczystawka
tel. 81 855 2535

fax 81 854 6311
www.lewtak.pl

e-mail: zwb@Ilewtak.pl

Ptyty stropowe kanatowe tworza system prefabrykowanych ptyt stropowych, w sktad ktérego wchodza cztery rodzaje ptyt

o szerokosci 60, 90, 120, 150 cm wysokosci 24 cm i maksymalnej dtugosci 720 cm. Plyty posiadajg w zaleznosci od szerokosci
2, 3, 4 lub 6 podtuzne kanaty o srednicy 17,8 cm. Przeznaczone sg do stosowania w stropach budynkéw réznorodnej konstrukcji
i funkcji o obcigzeniu charakterystycznym ponad ciezar wtasny 4,5 kN/m?2,

y 4
M u L I E tol o 61 501
tel./fax 81 501 28 44

fax 501 28 43

tel. kom. 605 310 100
605 310330 WIDLOWE

URZADZENIA TRANSPORTU WEWNETRZNEGO
(wszystkie typy)

| sprzedaz serwis |

PROMOGJA!

=i

Krasienin Lubartéw

ZAWIESIE DO PALET

)

e-mail: multiwidlak@interia.pl * www.multiwidlak.pl STUFLA HYDRAULICZNA

Elizéwka

Lublin
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ryzynna.pk

W przypadku tradycyjnych klientow
biznesowych rzadko wykorzystywane sa
nowoczesne narzedzia marketingowe.
Udowodnie, ze jednak warto po nie siegac,
bo przy odrobinie kreatywnosci mozna
osiggnac naprawde znakomite rezultaty.

Marketerzy odpowiedzialni za kon-
takty i sprzedaz w takich bastionach
B2B jak energetyka, hutnictwo, kruszy-
wa czy produkcja wyrobéw metalowych,
najchetniej korzystaja ze sprawdzonych,
dobrze sobie znanych narzedzi mar-
ketingowych: prezentacji, upominkéw
reklamowych i eventéw.

Przelam stereotyp
»hnie da sie”...
Wtasnie taki marketer (z branzy od-
lewniczej), z ktérym miatem okazje
niedawno pracowa¢, stanat przed wyzwa-
niem poinformowania statych klientéw
o nowej ustudze. Chciat ich zacheci¢ do
poszerzenia wspolpracy i oczywiscie
do wiekszych zakup6éw. W swojej bazie
danych miat adresy, personalia i dane
klientéw — nie chciat jednak organizowaé
eventu, bo ostatnio odnotowywali niska
frekwencje. Nie chcial takze korzystaé
z e-maili czy newsletteréw, bo - jak
twierdzil - klienci ich nie czytajg. Uznat
takze, ze w przypadku tej oferty zwykle
kontakty telefoniczne to za malo.
Problem komunikacyjny przy budzecie
niewiele wiekszym niz 2 tysigce ztotych
z hakiem na grupe 100 klientéw wydawat
sie trudny do rozwigzania. Marketer dat
sie jednak naméwi¢, abysmy podeszli do
zadania, przetamujac stereotypowe ,nie
da sie”, i wystartowali$my z nietypowa
kampanig.

Case study:
Jak za 2 tys. zi
dotrze¢ do 100
klientow B2B?

Wymyslilismy ciekawy folder o nowej
ustudze i zlecili$my jego zindywiduali-
zowany druk. Klient, ktéry go otrzymat
i chcial wejsé na stworzong pod kampa-
nie strone internetowa, aby przeczytac
wiecej o nowej ustudze czy zerknaé na
rysunki techniczne i specyfikacje, musiat
wpisa¢ imienny kod, podany mu w druko-
wanym folderze. Takie unikalne oznacze-
nie pozwalato - dzieki Google Analytics -
$ledzi¢, kto, z jakiej firmy, i kiedy wszedt
na landing page.

Docieraj do klienta

w 15 minut...

Ale monitorowanie ruchéw potencjalnego
klienta byto zaledwie poczatkiem calej
operacji. Jej sukces zalezal od operatyw-
nosci dziatéw IT i sprzedazy. Jesli tylko
klient pojawiat sie na stronie, IT natych-
miast informowato o tym wtasciwego Key
Account Managera z dziatu sprzedazy. Ten
za$ mial obowiazek zadzwoni¢ w ciagu
kwadransa do danego klienta i porozma-
wiad z nim o ofercie, ktéra ten zaledwie
przed chwilg przegladal na WWW.

..a efekty cie zaskocza!
Efekty kampanii zaskoczyly nas.
= Wyslaliémy do klientéw 100 broszur
z indywidualnym kodem.
= 42 z odbiorcéw weszlo na dedykowana
strone internetowg — osiaggnelismy
Response Rate rzedu 42%!
® Do 36 z nich handlowcom udato sie
dodzwoni¢. Najczes$ciej rozmowa wy-
gladata nastepujaco:
— Czes¢ Staszek, tu Marek. Czy dosta-
te$ juz moze od nas broszure o na-
szych nowych ustugach?

Michal Dziekonski, www.marketing.org.pl

marketing w praktyce

MEDIA T SZKOLENTA I—

Typowy decydent B2B niezbyt chetnie korzysta
z social mediéw, a zdarza sie, ze nawet
poczte elektroniczng uwaza za zlo konieczne.
Czy jest sposéb, aby takiego opornego
45-50 latka zacheci¢ np. do korzystania
z marketing automation lub przynajmniej
z przesylek personalizowanych? Otéz jest!

— Stary z nieba mi spadasz! Wlasnie
siedze na waszej stronie i to ogla-
dam. Wyglada to catkiem ciekawie.

— To moze zajrze do was w przyszlym
tygodniu i to oméwimy? Moze uda
nam sie wspdlnie zaplanowaé, jak
moglibysmy to wdrozy¢ z korzyscig
dla was?

W przypadku 24 klientéw spotkanie od-
bylo sie — osiggnelismy bardzo wysoki
wskaznik konwersji na poziomie
66,6% (na 36 zainteresowanych zgodzi-
fo sie spotkac 24). W wyniku kampanii
podpisano 13 uméw z klientami - osiag-
nelismy skutecznosé negocjacyjna na
poziomie ponad 50%! Dalo to wartos¢
marzy na poziomie ponad 50-krotnie
wyzszym niz koszt kampanii (mam na
mysli tylko koszty marketingowe — mniej
niz 3 tys. zt - bez uwzgledniania kosz-
téw handlowych). Zesp6t marketingu
mégt pochwali¢ sie przed zarzadem fir-
my wskaznikiem Marketing ROI na
poziomie ponad 5000% (zrealizowana
marza w wyniku kampanii/koszty dzia-
tan marketingowych x 100%).

Korzystaj z nowych narzedzi!
Takie nowoczesne i stosunkowo tatwe

w zastosowaniu narzedzia marketingu,
jak content marketing (inspirujace
tresci w folderze reklamowym) oraz mar-
keting automation (prosty monitoring
wejs¢ na strone internetowy), polaczone
z przemy$lanym telemarketingiem, sa

w stanie przynosic bardzo zadawalajace
efekty. Zwlaszcza w branzach, w kt6-
rych dotarcie do klientéw B2B z r6znych
wzgledéw jest utrudnione. B
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Warunki techniczne 2017.
Co nowego w kwestii stolarki?

Dzien 1 stycznia odznaczyt sie w na-
szych kalendarzach jako kolejny etap
zmian w zwigzku z nowymi Warunkami
Technicznymi. Cho¢ najwiecej uwagi po-
$wieca sie konstrukcjom budowlanym,
nowy rok przyniést tez nowe otwarcie

Jerzy Liniewicz, jurek.l@ihz.pl

dla stolarki. Jak prezentuja sie aktualne
wymagania dla poszczegélnych typow
drzwiiokien? O czym warto pamietac,
dobierajac rozwigzania do projektu?
Podobnie jak w przypadku konstrukeji
$cian, dachéw czy podlég, elementy stolar-

Tab. 1. Wartosci wspoélczynnika przenikania ciepla U okien, drzwi balkonowych i drzwi

zewnetrznych

Rodzaj stolarki

Maksymalny dopuszczalny wspélczynnik prze-
nikania ciepta Umax [W/m?K]

WT 2014 WT 2017 WT 2012
1

Okna pi , drzwi ball , powierzchnie p yste nieotwi
a) przy ti 2 16°C 1,3 1,1 0,9
b) przy ti < 16°C 1,8 1,6 1,4
Okna potaciowe
a) przy ti 2 16°C 1,5 1,3 1,1
b) przy ti < 16°C 1,8 1,6 1,4
Okna w éci etrznycl
a) przy Ati 2 8°C 1,5 1,3 1,1

b) przy Ati < 8°C

c) miedzy pomieszczeniami ogrzewanymi
inieogrzewanymi

Drzwi w przegrodach zewng¢trznych lub
miedzy pomieszczeniami ogrzewanymi
inieogrzewanymi

Okna i drzwi zewngtrzne w przegrodach
zewnetrznych pomieszczen nieogrzewa-
nych

bez wymagan

1,5 1,3 1,1

1,7 1,5 13

bez wymagan

ki uwzglednione w projekcie budowlanym
powinny spelnia¢ nowe wymagania w zak-
resie izolacyjnosci termicznej. Oznacza

to konieczno$¢ zastosowania rozwigzan

o wlasciwym wspélczynniku przenikania
cieptaU__ .Jak podkreslaja eksperci,
tempo zmian pozostalto dos¢ liniowe.

- Dopuszczalna wartosé wskaznika dla
wszystkich wymienionych w rozporzgdzeniu
rozwigzan w obrebie stolarki zostala zmniej-
szona 0 0,2 W/m?K - wyjasnia Marcin
Demski z firmy OKPOL, producenta okien
potaciowych. — W zaleznosci od konkretnych
elementow, oznacza to zaostrzenie wymagarn
011-15% - dodaje. Dokladne wymagania
dla stolarki prezentuje tabela ponizej.

Pomieszczenia ogrzewane
Analizujac powyzsza tabele, warto od
razu zdefiniowaé, czym jest ,pomiesz-
czenie ogrzewane”. Zgodnie z § 134
rozporzadzenia jest to pomieszczenie,
w ktérym na skutek dziatania systemu
ogrzewania lub w wyniku bilansu strat
i zyskéw ciepla utrzymywana jest odpo-
wiednia temperatura.

O ile nie wynika to z wymagan tech-
nologicznych, do obliczania szczytowej
mocy cieplnej przyjmuje sie temperatury
obliczeniowe zgodnie z ponizsza tabela.

>
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©Okpol

Stolarka okienna i drzwiowa, by tra-
fi¢ na rynek, musi spelniaé okreslo-
ny wymagania i sprosta¢ warunkom
technicznym, np. w zakresie izola-
cyjnosci termicznej

Tab. 2. Temperatury obliczeniowe pomieszczen ogrzewanych a ich przeznaczenie lub
sposéb wykorzystania

Przeznaczenie lub sposéb wykorzystywania pomieszczen

nieprzeznaczone na pobyt ludzi

Temperatury
obliczeniowe

+5°C
przemystowe — podczas dziatania ogrzewania dyzurnego

w ktérych nie wystepuja zyski ciepla, a jednorazowy pobyt dla 0séb znajdu-
jacych sie w ruchu i w okryciach zewnetrznych nie przekracza 1 godziny

w ktérych wystepuja zyski ciepta od urzadzen technologicznych, oswietle-
nia itp., przekraczajace 25 W na 1 m® kubatury pomieszczenia

w ktérych nie wystepuja zyski ciepla, przeznaczone do statego pobytu
ludzi, znajdujacych sie w okryciach zewnetrznych lub wykonujacych prace
fizyczng o wydatku energetycznym powyzej 300 W

w ktérych wystepuja zyski ciepta od urzadzen technologicznych, oswietle-
nia itp., wynoszace od 10 do 25 W na 1 m® kubatury pomieszczenia

w ktérych nie wystepuja zyski ciepla, przeznaczone na pobyt ludzi w okry-
ciach zewnetrznych w pozycji siedzacej i stojacej/bez okry¢ zewnetrznych,
znajdujacych sie¢ w ruchu lub wykonujacych prace fizyczng o wydatku ener-
getycznym do 300 W

w ktérych wystepuja zyski ciepta od urzadzen technologicznych, oswietle-
nia itp., nieprzekraczajace 10 W na 1 m® kubatury pomieszczenia

przeznaczone na staly pobyt ludzi bez okry¢ zewnetrznych, niewykonuja-

Jak wynika z tabeli, w $wietle obowigzu-
jacych przepiséw do poddaszy i pomiesz-
czen uzytkowych nalezy zaliczy¢ takze
te przestrzenie, w ktérych nie wystepuja
zyski ciepta pochodzace na przyktad

z systemu grzewczego (powyzej 16°C).

Odpowiedz producentow

Nowe wymagania obowigzywac beda

do 31 grudnia 2020 roku. Docelowo,
dopuszczalny wspo6lczynnik przenikania
ciepla U ulegnie dalszemu zaostrzeniu

- do 0,9 W/m?K dla okien fasadowych

i drzwi balkonowych, 1,1 W/m?K dla

cych w sposéb ciagly pracy fizycznej
przeznaczone do rozbierania

przeznaczone na pobyt ludzi bez odziezy

okien potaciowych oraz 1,3 W/m?K dla
drzwi w przegrodach zewnetrznych. Jak
wynika z tabeli pierwszej, najbardziej
ywrazliwe” na nowe przepisy budowlane
beda poddasza. Wskazniki izolacyjnosci
dla stosowanych w nich drzwi balkono-
wych i okien dachowych beda nizsze,
niz ma to miejsce w przypadku stolarki
na nizszych kondygnacjach. Projektujac
poddasze uzytkowe, warto wiec juz dzis
siegnad po rozwiazania oferujace pod-
wyzszone parametry termiczne. B

W tekscie wykorzystatem informacje

z firmy OKPOL.
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Podstawowe narzedzia
potrzebne fachowcom na
| co dzien - np. wiertarki,
1,'1. szlifierki - najlepiej mieé
: ‘.na witasnosé. Ich zakup
w takiej sytuacji jest jak
najbardziej uzasadniony

©Polskie Stowarzyszenie Dekarzy

Narzedzia i maszyny w firmie
Kupi¢ czy wypozyczyc?

Przedsigbiorstwa budowlane do swego
funkcjonowania potrzebuja maszyn
inarzedzi. Te mozna kupic na wlasnos¢,
ale i wypozyczacé w specjalistycznej
firmie. Praktyka rynkowa pokazuje, ze
wykonawcy prac budowlanych korzystaja
z obu opdji i obie te formuly maja sens

w okreslonych okolicznosciach, a rynek
dostawcéw narzedzi elastycznie reaguje
na potrzeby licznych firm wykonaw-
czych. Redakcja Fachowca Lubelskiego
postanowila poglebi¢ temat zaopatrzenia
firm budowlanych w narzedziaiwra-
mach sondy zadala dwém ich dostawcom
z jednej strony i uzytkownikowi z dru-
giej, pytanie w tej sprawie. Dostawcéw
narzedzi zapytali$my o to, kiedy, w jakich
sytuacjach i przy jakich zleceniach narze-
dzia/maszyny budowlane lepiej kupowac,
a kiedy wypozycza¢. Firme wykonujaca
roboty budowlane zapytalismy o to samo,
proszac tez o opisanie, jak owa firma roz-
wigzuje problem zaopatrzenia w potrze-
bany sprzet uzytkowany na budowach.
Wszyscy, niekiedy bardzo wyraziscie,
przedstawili swé6j punkt widzenia. A nasi

Jerzy Liniewicz, jurek.l@ihz.pl

Czytelnicy — specjalisci realizujacy prace
budowlane, montazowe, instalacyjne -
zapoznawszy sie z plusami i minusami
r6znych sposob6éw zapewnienia sobie
narzedzi, wyciagna zapewne wlasciwe
dla siebie wnioski i zdecyduja, co i kiedy
kupié¢, co ikiedy zas wypozyczy¢. Ponizej
odpowiedzi na nasze pytania i krétkie
podsumowanie, syntetycznie zbierajace
»zaiprzeciw” zakupu i wynajmu narze-
dzi/maszyn.

DOSTAWCY NARZEDZI

Firma sprzedajaca

i wypozyczajaca narzedzia/
sprzet budowlany Marek Dzida,
Cel-Nar Elektronarzedzia

Dzisiejszy rynek budowlany stawia
wykonawcom wiele trudnych zadan do
wykonania, a te wymagaja wielu po-
trzebnych do tego fachowych narzedzi
irozwigzan. Oferta kupna narzedzina
rynku jest bogata, praktycznie kazda
wprowadzana nowosc jest dostepna nie-
mal natychmiast. Jako firma handlowa

jestesmy w stanie praktycznie od razu
zapewni¢ naszemu klientowi najbardziej
specjalistyczne narzedzie. Posiadanie
wtasnej bazy z pelnym wyposazeniem
w narzedzia i maszyny zapewnia kom-
fort i sprawne funkcjonowanie firmy
budowlanej. Mozna jednak i naprawde
warto postawi¢ sobie kilka pytan. Czy
zawsze jest to — mam na mysli posiada-
nie wszystkich narzedzi na wlasnos¢

- najlepsze rozwigzanie gwarantujace
sukces finansowy? Bez watpienia firmy,
ktére chcg by¢ obecne na rynku i spraw-
nie na nim dziata¢, musza mie¢ sprzet
potrzebny do realizacji zadan, ale czy
kazdy sprzet? Podstawowy sprzet na
pewno, ale... czy zawsze? Faktem jest
tezito, ze nie kazda firma jest w stanie
miec¢ na wlasnosé drogie i bardzo specja-
listyczne urzadzenia, ktére wykorzys-
tywane sa sporadycznie, a bez ktérych
wykonanie zadania w obecnej rzeczywi-
stosci jest wrecz niemozliwe. Co wtedy?
W takiej sytuacji pozostaje wypozycze-
nie sprzetu. Jako przedstawiciel firmy
zajmujacej sie takze wypozyczaniem
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sprzetu wykonawcom, moge jednoznacz-
nie powiedzie(, ze ci czesto korzystaja

z ofert wypozyczalni, bo to ogranicza im
wydatki na sprzet, ktéry pézniej nie jest
wykorzystywany. Istotnym argumentem
za wypozyczeniem jest tez koszt utrzy-
mania sprzetu, ktéry wymaga statych
przegladéw, homologacji czy niezbed-
nych certyfikatéw i ubezpieczen. Pro-
wadzenie ewidencji srodkéw trwatych
iich amortyzacja dla wielu matych firm
stanowi dodatkowe utrudnienia. Narze-
dzia w trakcie eksploatacji ulegaja takze
awariom, co wymusza nieplanowane
przestoje i generuje dodatkowe koszty
zwigzane z dostarczeniem narzedzi do
serwisu. W takich przypadkach firmy,
takie jak nasza, odbieraja z budowy
sprzet uszkodzony i zapewniaja kolejny,
ktéry pozwala klientowi kontynuowaé
prace. Klient moze skupi¢ sie na reali-
zacji harmonogramu prac, a dostawca
maszyn i narzedzi pomaga mu w spraw-
nym funkcjonowaniu na placu budowy.
Czesto kupiony sprzet wykona okreslo-
na prace, ,zarobi na siebie i wlasciciela”

i potem zalega w magazynie czy bazie.

A moze zamieni¢ go na sprzet, ktéry jest
obecnie potrzebny? Nasza firma propo-
nuje takie rozwigzania i posiada szerokg

game maszyn uzywanych, ktére moze
nie s3 nowe, ale maja za to przystepna
cene. Banki oraz inne instytucje finan-
sowe zapewniaja dzisiaj klientom za
naszym posrednictwem r6znego rodzaju
formy finansowania sprzetu - dotacje,
raty, umowy leasingowe itp. Ale niestety
nie zapewniaja one catorocznego frontu
robét, ktéry gwarantuje wykorzystanie
sprzetu i maszyn tak, by miesieczne raty
mogly by¢ spokojnie i ptynnie finanso-
wane. Dlatego uwazam, ze dla wielu firm
funkcjonujacych na dzisiejszym rynku
budowlanym, wypozyczanie sprzetu jest
idealnym uzupelnieniem wtasnej bazy
maszyn i w wielu wypadkach jedynym
sposobem na sprawng realizacje termi-
nowych umoéw.

Firma sprzedajaca
narzedzia/sprzet budowlany
Pawel Szpinda, koordynator

ds. sprzedazy internetowej,

PHU Asmet

Przede wszystkim nalezy sobie posta-
wid pytanie: przez jaki czas sprzet nam
bedzie potrzebny oraz jaki jego rodzaj
potrzebujemy? Jezeli narzedzie bedzie
wykorzystane przez bardzo krétki czas
ijest to urzadzenie specjalistyczne, to

mimo wszystko wypozyczenie bedzie
korzystniejsze. Natomiast jezeli ze
sprzetu bedziemy musieli korzystaé
przez dluzszy czas, to jedynym sensow-
nym rozwigzaniem bedzie jego zakup.
W momencie wypozyczania sprzetu
musimy najpierw uisci¢ wysoka kaucje,
a nastepnie — w zaleznosci od wypozy-
czalni - musimy zaplaci¢ za godziny lub
dni, podczas ktérych sprzet przebywat
w naszym posiadaniu. Przykladowe
ceny z jednej z lubelskich wypozyczalni
ksztaltuja sie nastepujaco: podstawo-
wa szlifierka katowa 125 mm - kaucja:
300 z1, wypozyczenie na dobe: 35 zt,
wiertarko-wkretarka 14,4V - kaucja:
500 zt, wypozyczenie na dobe: 35 z1,
podstawowa mlotowiertarka - kaucja:
500 zt, wypozyczenie na dobe: 60 zt
(oczywiscie wszystkie kwoty netto). Jak
wida¢ na podanym przykladzie, kosz-
ty wypozyczenia, mimo wszystko, s3
spore i uzytkujac dany sprzet 3-4 dni,
praktycznie uzbiera sie kwota, za ktéra
mozemy kupi¢ juz nowy sprzet na wlas-
nos¢. Réwniez kaucje stoja na wysokim
poziomie, pomimo ze po oddaniu sprze-
tu sa nam zwracane. Kolejnym waznym
aspektem jest jakos¢ sprzetu oraz jego
wyeksploatowanie. Czesto w wypozy-
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czalniach mozna sie spotkac raczej ze
sprzetem $redniej jako$ci. Wynika to ze
strachu wlascicieli przed nieuczciwymi
klientami, kt6rzy — pomimo wptaty
kaucji - moga zniszczy¢ lub w ogéle nie
oddac¢ takiego sprzetu. Inng sprawa jest
to, ze duza cze$¢ narzedzi jest wyeksplo-
atowana i po prostu nie spetnia oczeki-
wan klienta. Nalezy pamietac, ze kazdy
prawdziwy mezczyzna w swoim domu
powinien mie¢ podstawowe narzedzia
typu szlifierka, wkretarka czy wiertarkal

UZYTKOWNIK NARZEDZI

Firma wykonujaca

prace budowlane

mgr inz. Karol Galazka,

kierownik budowy w firmie

MM Bujak

Odpowiedz na to pytanie zalezy od wie-
lu czynnikéw. Narzedzia, ktére sg wy-
korzystywane na co dzien, tj. szlifierka
katowa, mlotowiertarka, wkretarka czy
betoniarka, warto zakupi¢ na wtasnosé.
Jest to zdecydowanie bardziej oplacalne,
nawet jezeli wezmiemy pod uwage kosz-
ty eksploatacji. Warto pamietac, aby wy-
bierac sprzet wysokiej jakosci, ktéry daje
gwarancje niezawodnosci. Oferta rynko-
wa jest bardzo szeroka, korzystnie jest
przesledzic ceny zaréwno w salonach
stacjonarnych oraz Internecie i wybra¢
najbardziej satysfakcjonujaca opcje. Jed-
nak co jaki$ czas w kazdej firmie budow-
lanej jest potrzebne narzedzie, ktérego
nie posiadamy w swoich zasobach. Tak
wiec zakup sprzetu, np. ciezkiego mlota
wyburzeniowego, ktéry jest potrzebny
dorywczo, jest nieoplacalne i wtedy sko-
rzystanie z profesjonalnej wypozyczalni
narzedzi wydaje sie w pelni uzasad-
nione i wskazane. Wiekszo$¢ narzedzi
dostepna jest od reki, a wypozyczalnia
odpowiada za ich prawidlowy stan tech-
niczny. Podsumowujac, warto zwiekszac
kapital firmy i inwestowa¢ we wlasne
narzedzia. Zapewniajg one bowiem
przygotowanie do kazdej inwestycji

iw perspektywie czasu obnizaja koszty
wykonania danego przedsiewziecia,
zwiekszajac konkurencyjnosc firmy.

nej firmie budowlanej

W wielu przypadkach zakup narzedzi/maszyn budowlanych mija si¢ z celem.
Wtedy dane urzadzenie warto wypozyczyé. Firmy wypozyczajace maszyny/na-
rzedzia maja w ofercie réwniez kompaktowe koparki, co moze si¢ przydaé lokal-

PODSUMOWANIE
Praktyka rynkowa pokazuje, ze zar6wno
zakup, jak i wypozyczenie narzedzi badz
maszyn budowlanych, to formuty, ktére
sie sprawdzaja i s powszechnie stoso-
wane przez firmy budowlane prowadza-
ce réznego rodzaju prace.

Zakup narzedzi czy maszyn budow-
lanych pozwala na ich pelng kontrole
i daje nieograniczong mozliwosc¢ dys-
ponowania nimi. Duza czestotliwosc¢
korzystania z pewnych narzedzi to
argument za posiadaniem ich na wtlas-
no$é. Kazdy fachowiec czy przedsiebior-
ca budowlany ma tez liste tych narze-
dzi, ktére musi mie¢ dla siebie zawsze
iwszedzie, co oznacza najczesciej ich
zakup. W wielu przypadkach lista taka
- a te dyktuje kalkulacja, doswiadczenie
izmysl organizacyjny - jest zapewne
catkiem dluga. Niemata grupa fachow-
c6w ceni tez sobie zapewne wylacznosé
na korzystanie z narzedzi i po prostu je
kupuje. Ludzie tacy maja wlasny sprzet,
korzystaja z niego i znaja go ,na wylot”.
Chcac mieé swoje wlasne narzedzia,

JARKOWI FLAKOWI,

naszemu Koledze z pracy, z powodu $mierci

MAMY

sktadamy szczere wyrazy wspoélczucia.

trzeba oczywiscie za nie zaptaci¢io nie
dbac¢. To generuje koszty, wymaga okre-
slonych czynnoscii czasu.

Wynajmem narzedzi lub maszyn bu-
dowlanych ma sens przede wszystkim
wtedy, kiedy nie uzywa sie ich na co
dzien, a tylko czasami, przy konkret-
nych zleceniach. Zapotrzebowanie na
wiele narzedzi i maszyn, np. do powaz-
nych prac ziemnych, (mini)koparki czy
ciezkie narzedzia wyburzeniowe lub do
kucia, ma - przynajmniej dla niekté-
rych firm - wiasnie taki sporadyczny
charakter. Woéwczas wynajem to dobry
pomyst, bo po co kupowac co$, z czego
nie korzystamy w taki sposéb, by bylo to
oplacalne? Taka elastyczno$¢ wynikaja-
ca z wynajmu to dobra rzecz. Poza tym
troska o stan sprzetu lezy w gestii firmy,
ktéra narzedzia wypozycza klientom.
Niektérzy przedsiebiorcy budowlani,

w ramach swojej polityki finansowo-in-
westycyjnej realizowanej w stosunku do
wlasnych firm, nie chca angazowac zbyt
duzych $rodkéw finansowych na zakup
pewnych narzedzi czy maszyn, wolg na-
rzedzia wynaja¢, a wolne $rodki finan-
sowe zagospodarowad w inny sposéb.
Wynajem oczywiscie tez kosztuje — trze-
ba placi¢ za czas wynajmu i uwzgledni¢
kaucje za to, co wypozyczamy.

Kazda z opcji ma, jak wida¢, plusy
i minusy. I tylko racjonalne i uwzgled-
niajace specyfike konkretnej firmy
budowlanej podejscie do kwestii za-
opatrzenia sie w narzedzia i maszyny
pozwoli jej wybra¢ optymalng dla siebie
opcje i zrealizowa¢ kontrakt nie tylko
fachowo, ale i w przemyslany organiza-
cyjnie i ekonomicznie sposéb. 0
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Gwiazdorska oferta.

Oto Mercedes-Benz Vito - jedyny samochdd w segmencie dostepny z trzema wersjami napedu
do wyboru - efektywnym na przednie kota, dynamicznym na tylne lub wszechstronnym 4x4.
Tylko teraz dostepny z atrakcyjnymi pakietami wyposazenia i w wyjatkowej cenie.

VITO FURGON

— Z Wyposazeniem w cenie m.in. —

(—E Klimatyzacja TEMPMATIC

6& Podwdjne siedzenie pasazera

Zapraszamy do salonéw Mercedes-Benz.

*Pakiet wyposazenia dotyczy wersji Tourer PRO

Mercedes-Benz

Vans. Born to run.

VITO TOURER

— Z Wyposazeniem w cenie m.in. —

(m Klimatyzacja TEMPMATIC
(I Radio z Bluetooth
(m_ Przyciemnione tylne szyby

@: Zderzaki i listwy w kolorze
"~ nadwozia

Mercedes-Benz Lenartowicz
20-147 Lublin, Al. Spétdzielczosci Pracy 84, tel. 81 718 66 00


http://www.lenartowicz.mercedes-benz.pl
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